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RESUMEN

Este proyecto se encuentra enfocado a beneficiarios en toda Colombia, cuya seleccion fue
dada por el nivel de participacién con su producto a través de Artesanias de Colombia en el
mercado dentro del pais y de ser posible con una proyeccion para exportar a nivel mundial.

Para llegar al punto de empalme donde los beneficiarios del proyecto reciben la asesoria de
“Participacién en ferias”; y paralelamente reciben unos médulos de exhibicién los cuales
son un estudio minucioso para desarrollar formas y métodos de exhibicion que cumplen
con los estiandares y aplica un nivel de exhibir que invita al posible comprador a interactuar
con el producto. Se aplican los lineamientos de disefio establecidos para la imagen integral,
que serdn los pardmetros a establecer para el disefio en la exhibicién y distribucion del
producto dentro del Stand para manejar y reflejar un mismo concepto, reforzando la imagen
corporativa (unificada).

INTRODUCCION

Para obtener éxito en la venta y exhibicion de un producto existen puntos importantes a
manejar para desarroliar correctas estrategias frente a una feria. En este libro veremos
cuales son las estrategias a desarrollar para cumplir con los objetivos fundamentales y
como un artesano con productos de origen alfarero y cerdmico crean la habilidad para saber
cudles son los puntos fuertes de su producto y como debe exponerlo y exhibirlo al
consumidor para que luzca atractivo e incentive el interés de compra.

En cualquier tipo de feria se deben tener aspectos importantes para justificar la inversién de
participar en ella y tener un Stock suficiente de producto para abastecer el Stand durante los
dias en que se asiste a la feria como expositor y tener una identidad empresarial o
corporativa armada para ofrecer informacidn sobre el producto y el vendedor para posibles
contactos en el futuro.



I. CREACION E IMPLEMENTACION DE SISTEMAS DE EXHIBICION DEL
PRODUCTO ARTESANAL EN EVENTOS PROMOCIONALES Y
COMERCIALES

Con este sistema modular de exhibicién apoyado por un seminario para “Participar en
ferias”, el artesano encontrard una herramienta para poder exhibir su producto acompaiiade
de una gran inyeccion de estética visual y un manejo del color y la luz dentro de un espacio
determinado y asi generar espacios para mostrar y comercializar su producto,
incrementando su nivel de ventas y asi mismo generando mas trabaio para su comunidad.

Las localidades escogidas por €l pull de diseiic y avalado por la directora de este grupo
Lyda del Carmen Diaz, son las siguientes:

- Usiacuri (Atldntico)

- Cartago (Valle del cauca)
- Raquira (Boyaci)

- Cerinza (Boyacd)

- Tipacoque (Boyacd)

- Guacamayas (Boyacd)¢

- Guamo (Tolima)

- Bogota (Distrito Capital)

. ANTECEDENTES

Los Artesanos poseen un alto nivel en la manufactura de sus productos que, apoyados por
los asesores de disefio cumplen con las exigencias del mercado. Pero no tienen un concepto
claro para adecuarse a los espacios y exhibir su producto de manera que sea llamativo.

Ademds no poseen ningun sistema que ayude a crear espacios de exhibicion en una feria y
si lo tienen es primario y algunas veces no concuerda con el producto que exhiben, ademads
de la necesidad que les urge para adquirir conocimientos en el manejo del color y la luz en
una exhibicién.



IIi. CONTEXTO

Se establecieron por parte de los artesanos y el asesor en Exhibicion, la produccién
aproximada por cada producto para realizar las observaciones y definir los conceptos de
produccidn para cada uno. Preparar un esquema de distribucién de (los) productos que
formardn parte de su exhibicién para su correcta participacién en ferias y/o exhibiciones ya
sea intermunicipal 6 departamental.

IV. OBJETIVO GENERAL

Desarrollar programas donde se capacita a los diferentes artesanos, para obtener mas
participaciones y asi poder dar a conocer su producto y obtener un buen criterio para
escoger las ferias a las que puede participar para crear un campo mas amplio en el mercado
y comercializacion de su producto.

Generar un lugar con espacios determinados para que el producto se comercialice y se
conozca por medio de un show room de exhibicidn, o aiguna feria que se desarrolle.
Dejando expuestas las ensefianzas que se han entregado a los beneficiarios por parte de los
asesores en cada fase.

V. OBJETIVOS ESPECIFICOS

Implementar un novedoso sistema de exhibicién disefiado de forma modular, para que se
adapte a los diversos espacios que se presentan en un recinto ferial. Asi mismo los
artesanos obtener informacién y herramientas para una excelente participacién en ferias,
incluyendo los datos y restricciones que se manejan en un espacio ferial.

Desarrollar en el campo artesanal y en especial a los artesanos que ya tienen su producto en el mercado 6 que
tienen la capacidad de preduccitn para presentar exhibiciones por medio de ferias y diferentes tipos de
exhibicién, para que se extienda a diferentes tipos de mercado dentro del rango artesanal, con creaciones
novedosas en el disefio de sus productos y asi mismo en la manera de exponerlos al potencial comprador que
se encuentra en el mercado.VI. METODOLOGIA

Al llegar al empalme con los disefiadores a cargo de este proyecto se debe ayudar a definir
y diseiiar el mddulo optimo y iitil para que los artesanos lo utilicen y se convierta una
herramienta de trabajo en las comunidades que se van a implementar.



Establecer la rutas y agendas de viaje para las visitas que se realizardn como asesorias
puntuales a cada una de las comunidades anteriormente mencionadas.

Realizar los viajes bajo previa autorizacién por parte de Artesanias de Colombia por medio
de 1a Coordinadora del Centro de diseiio, quien después de aprobar se recibirdn los dineros
de vidticos para asistir a cada comunidad bajo cita previa.

VII. EJECUCION

Se realiz6 empalme con la Disefiadora Ana Maria Camacho la cual se encontraba como
pasante en la empresa y se recibieron los disefios preliminares de los modulos de
exhibicién. Mediante una reunién con el grupo de Disefio se realizaron los ajustes y se
experimentd con un primer prototipo para la elaboracién de los mismos.

Se hizo un prototipo preliminar para realizar pruebas de estabilidad y resistencia de peso y
se establecié que para efectos de transporte y una estética visual mas estilizada, reducir el
espesor de los parales. Y redefinir el tipo de madera que habia sido propuesta por la
pasante, pues no cumple con las necesidades que se exigen para estos médulos.

Se elaboré un estudio sobre las propiedades fisicas y mecénicas de las maderas propuestas
para estos modulos, para determinar cual es el material mas apropiado segin el uso que va
a tener esta propuesta.

Posteriormente se rediseié el modulo para llegar a propuesta 6ptima y se elaboraron tos
planos de disefio para entregdrselos al artesanos (carpintero), 'encargado de fabricar los
médulos con las debidas especificaciones que fueron establecidas en el iltimo comité de
diseiio.

Posteriormente realicé el manual para entregar a cada comunidad con los 9 médulos
respectivos, en que se encuentra incluido su armado y también su versatilidad a la hora de
armar la exhibicién. Con la explicacién en detalle para su forma de transporte y para que el
artesano pueda comprenderlo de forma agil y clara,

Como fase final fue visitar a varios proveedores para realizar la contratacién para la
fabricacion de 63 médulos, realizar ¢l cuadro comparativo y presentarlo a la coordinadora
para tomar la mejor opcidén. Ademds de los primeros 9 médulos fabricados como muestra,
para un total de 72 médulos que van distribuidos de 9 médulos por comunidad donde se
realizar4 la implementacion.

- Propuesta modulo en render y foto de prototipo aprobado fabricado en zapan y con tres
laminas de triplex por cada mddulo.



Muestra de prototipo aprobado con tapa en triplex y madera zapan con perfiles de
0.35x0.35:




- Secuencia y sistema de armado de los médutos:







- Secuencia para desmonte y apilado de mddulos para transportar:
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VIII. LOGROS E IMPACTO

Desarrollo de modulo de exhibicion para el sistema de implementaci6n del sistema
artesanal en 8 localidades, haciendo cobertura en las principales regiones artesanales del
pais.

IX. CONCLUSIONES

UNA FERIA SE PREPARA EN UNOS MESES,
SE DESARROLLA EN ALGUNOS DIAS,
Y SE APROVECHA POR VARIOS ANOS

X. RECOMENDACIONES
XIV. GLOSARIO

Exhibicion y Feria: Espacio y distribucién, luz y color, organizacién y presentacién tanto
del Stand como del expositor.

Para desarrollar las actividades y las asesorias se tienen en cuenta, diferentes aspectos, entre
ellos se valoran el nivel de conocimiento del tema y las condiciones de los beneficiarios y
su entorno para abordarlos en el aprendizaje de una forma sencilla y de ficil captacién del
mensaje a ensefiar.

XII. GRAFICOS
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