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Bitacora Comercial 2020
TEJEDORAS DE MARDUE Casanare y Hato Corozal

Apoyo y Fomento a la Actividad Artesanal de las Comunidades o Grupos Etnicos,
como Expresion de sus Economias Propias a Nivel Nacional.
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LINEA ETNICA ;
Apoyo y Fomento a la Actividad Artesanal de las Comunidades o Grupos Etnicos,
como Expresion de sus Economias Propias a Nivel Nacional.

BITACORA

COMPONENTE

COMERCIAL

MARDUE

Casanare y Hato corozal
Linea: Indigena

Nombre del asesor: Paula Andrea Enciso
2020
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BITACORA 2020

MARDUE DESCRIPCION GENERAL

COMERCIAL

CASANARE
Hato Corozal

Nombre Comercial: Mardue
Numero de artesanos: 28
Asesor Comercial: Paula Andrea Enciso

Foto tomada por: Daina Guaipere
Descripcién y lugar: Artesanas tejiendo.
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COMERCIAL

BITACORA 2020

MARDUE AUTO-DIAGNOSTICO

CRITERIOS DE AUTO-EVALUACION
ae veld

Definicién de costos y precios de ventas: De 1 a 10 ;Cuentan con una estructura para

definir precios justos.? Ventas e ingresos ; Manejo de registros

Manejo de registros: De 1 a 10 El grupo artesanal registra informacién relacionada a

manejo de cuentas, inventarios, presupuesto para eventos, agenda de clientes, entre otros.

Canales de comercializacion: De 1 a 10 ;Cuales son los principales canales de venta?

¢ Redes sociales? Sus principales ventas son a nivel local, regional y/o nacional

Atencion al cliente: De 1 a 10 ;Como es la atencion con el cliente? jLos artesanos tienga, de ventas Canales de

habilidades comerciales?

Formalizacion Empresarial: De 1 a 10 ;El grupo artesanal se encuentra formalizado como

asociacion, fundacién, corporacion? O esta en proceso de formalizarse como empresa

Gestion de recursos: De 1 a 10 ;El grupo gestiona alianzas y recursos con otras entidades

locales o nacionales que fortalezcan la actividad artesanal ? e T s e e

Discurso de ventas: De 1 a 10 Los artesanos manejan un discurso de ventas claro que

cuente la historia de los productos al omento de venderlos

Ventas e ingresos: De 1 a 10 ¢El grupo maneja el registro de ventas? En el 2019 ;cuales Sromalizacian amnracariat . RESULTADO

fueron sus ventas totales?

FECHA DE
REALIZACION: 6/08/2020 10
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BITACORA 2020

MARDUE DIAGNOSTICO INICIAL

COMERCIAL

$300.000

$ 25.000
$300.000

Observaciones:
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<_(' BITACORA 2020

E’ MARDUE PLAN DE TRABAJO

L

=

@)

o
ACTIVIDADES A DESARROLLAR CON LA COMUNIDAD ACTIVIDADES PARA SOCIALIZACION Y REACTIVACION
Intervenciones planteadas desde el componente comercial, considerando las estrategias se construye en conjunto con la comunidad, y los responsables son directamente ellos,
necesarias para la mitigacion del impacto en la econémica artesanal. se debe plasmar es las actividades que ellos piensan que pueden realizar para reactivar el

mercado

Asesorias virtuales

: . . Actividades Post-Cuarentena: (para la comunidad)
» Autodiagndstico comercial

» Costos de produccion prototipos parte 1

» Costos de produccion prototipos parte 2
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BITACORA 2020

MARDUE REGISTRO ASESORIA VIRTUAL

Intervencion: 1
Fecha: 06 / 08 / 2020

Nombre de la Asesoria Virtual: Autodiagndstico comercial __ » _ . _
Interlocutor: Daina Guaiperre Objetivo: Identificar el autodiagndstico comercial del grupo artesanal

COMERCIAL

Alcance: 28
Formato digital en el que se envia: Llamada y WhatsApp

Desarrollo: Se acompano el levantamiento del autodiagndstico
comercial teniendo en cuenta la atencién del grupo en vigencias
anteriores, se reconoce que han mejorado con el manejo de registro
de informacion y se evidencia una mayor participacion de los artesanos
en la preparacion de su discurso comercial. Con la revision al
autodiagndstico comercial revisado con el grupo artesanal se
presentara el plan de trabajo, teniendo en cuenta la actualizacién de
costos y precios.

Material pedagogico utilizado: Infografia autodiagnéstico comercial

Actividad planteada para desarrollar: Presentar plan de trabajo al
grupo artesanal

Logros:
* Autodiagnéstico comercial

Foto tomada por: Paula Andrea Enciso
Descripcion y lugar: Autodiagnéstico comercial, Hato Corozal - Bogota
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BITACORA 2020

MARDUE REGISTRO ASESORIA VIRTUAL

Intervencion: 2
Fecha: 09 /09 /2020
Nombre de la Asesoria Virtual: Costos de produccion prototipos

COMERCIAL

parte 1 Objet_ivo: Socializar paso a paso para definir costos y precios de
Interlocutor: Daina Guaiperre prototipos

Alcance: 28 Desarrollo: En acuerdo con el equipo de disefio se validaron las

Formato digital en el que se envia: Llamada y WhatsApp medidas y los disefos para revisar con el grupo artesanal los tiempos

i Avantel LTE cwsovm i Avantel = 2%t de elaboraciéon y la cantidad de materia prima para la elaboracién de

: : o <1 (@ Deina Cusivers % los redisefios de la linea 2020, se les explico la importancia de

aMaria  Daina &/ — contabilizar los tiempos de produccion para cada referencia teniendo

27:28 ;inj;c:r;nr:zgﬁz"n'ecesnamoscosteary en cuenta los costos extras para los productos con simbologia. Se le

dejo la tarea a Daina la lider artesanal de verificar y socializar con el
grupo artesanal para costear los productos.

Hola

Paula

[N Q ] Buens tardes lgualmente, desde el componente de disefio le hicieron
oot recomendaciones de tinturado y acabos para mejorar la calidad de los
productos.
g B¢ @ Material pedagdégico utilizado: Guia de costos y precios
add call contacts
Actividad planteada para desarrollar: Revisar los tiempos de
- produccion de los prototipos.

Logros:
» Revision de costos de produccién prototipos parte 1

Foto tomada por: Paula Andrea Enciso
Descripcion y lugar: Costos y precios modulo 1, Hato Corozal - Bogota
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BITACORA 2020

MARDUE REGISTRO ASESORIA VIRTUAL

Intervencion: 3
Fecha: 11 /09 /2020

Nombre de la Asesoria Virtual: Costos de produccion prototipos __ __ » .
parte 2 Objetivo: Definir costos de produccion de prototipos

Interlocutor: Daina Guaiperre Desarrollo: Se revisaron los tiempos de produccion, los cogollos de
Alcance: 28 moriche que se gastan por cada uno de los productos redisefiados y se
Formato digital en el que se envia: Llamada y WhatsApp presento una propuesta de precios para el grupo artesanal teniendo en
cuenta los costos de produccién y los gastos de transporte para sacar
los productos desde el resguardo (que por su trayecto son muy largo y
costosos).

COMERCIAL

La definicion de precios tienen en cuenta el aumento en costos de
materia prima por el cambio de temporada para su recoleccion.

Material pedagégico utilizado: N/A

Actividad planteada para desarrollar: La lider artesanal socializara
con el grupo artesanal los precios estimados para las lineas de
redisefio 2020.

Logros: Acuerdo de precios para las lineas de disefio 2020

Foto tomada por: Paula Andrea Enciso
Descripcion y lugar: Costos y precios modulo 2, Hato Corozal - Bogota
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COMERCIAL

BITACORA 2020

MARDUE AUTO EVALUACION FINAL

BALANCE DE GRUPO: EI grupo manifiesta que con las asesorias puntuales mejor el

proceso de fijacion de precios teniendo como base los productos redisefiados en la

dae venia

presente vigencia ha tamanos mas pequefios, también reconocen la diversificacion que

tienen en colores y disefios permitiéndoles ofrecer mas referencias a sus principales
clientes. Ventas e ingresos Manejo de registros
Logros a destacar:

Actualizacién de referencias de producto, costos y precios

Actualizacién de catalogo de producto

Discurso de ventas Canales de comercia

Gestion de recursos Atencion al cliente
FramalizariAn amnracarial RESULTADO
FECHA DE ) 6’7
REALIZACION: 12 10
OCTUBRE 2020
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“PIENSA BONITO,
HABLA BONITO,
TEJE BONITO...”

Hugo Jamioy, etnia Kaméntsa





