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¢ QUE APRENDIMOS?

Escribe V (verdadero) 6 F (falso), segun el caso:

LOS COSTOS son desembolsos asociados directamente al proceso de fabricacion o a la prestacion de servicios.
Respuesta ( ).

LOS GASTOS son desembolsos asociados directamente al proceso de fabricacidn o la prestacion de servicios.
Respuesta ( ).

El Margen de Contribucién es lo que queda de las ventas para pagar los Gastos y Costos Fijos y para generar la Utilidad.
Respuesta ( ).

ElI PUNTO DE EQUILIBRIO es cuando la empresa obtiene utilidad.
Respuesta ().

En la contabilidad de la empresa debe anotarse la informacién relacionada con la actividad que desempefia la empresa, los

gastos familiares y personales.
Respuesta ( ).

Completa las oraciones:

La empresa incurre en una cuando él es mayor que el total de Costos Fijos y
Gastos.
La empresa incurre en una cuando el Margen de Contribucion es menor que el total de Costos

y Gastos.




MERCADEO

Ejercicio 1:

¢, Cual es tu funcion en la comunidad, en cuanto al mercadeo de productos y servicios?

EJERCICIO 2

Con ejemplo de su comunidad o localidad describa como se dan las relaciones comerciales y cadenas de produccién y mercadeo
de los productos y servicios que alli se producen.

¢Por qué funcionan estas cadenas asi?




¢ Como podrian funcionar mejor?

¢, Cual es el futuro que quiero si participo en el mercadeo de los productos y servicios de mi comunidad local?

¢,Cual es el futuro probable si no participo en el mercadeo de los productos y servicios de mi comunidad local y por qué?




Ejercicio 3:
Recordemos que una FORTALEZA principal de nuestra comunidad local son los productos y servicios que producen sus
habitantes.

A partir de su adecuado mercadeo se pueden superar sus DEBILIDADES, evitar las AMENAZAS y aprovechar las
OPORTUNIDADES.

Vamos entonces a recordar y a escribir cuales son los productos o servicios que puede mercadear mi comunidad local.
Productos que generan los habitantes de mi comunidad (artesanias, alimentos, insumos para la industria, etc.)

Servicios que generan los habitantes de mi comunidad (Transporte, servicios publicos,
Deporte, Recreacion y esparcimiento, etc.)




Ejercicio 4:

Hagamos una anélisis DOFA del mercadeo de los productos o servicios de nuestra comunidad local, pero pensando en los
elementos (Debilidades, Oportunidades, Fortalezas y Amenazas) que podemos intervenir en beneficio de ellos.

¢,Cuadles son las DEBILIDADES mas importantes que tiene nuestra comunidad local en cuanto al mercadeo de sus productos o
servicios?

¢, Cuales son las AMENAZAS mas importantes que tiene nuestra comunidad local en cuanto al mercadeo de sus productos o
servicios?




¢, Cuales son las OPORTUNIDADES mas importantes que tiene nuestra comunidad local en cuanto al mercadeo de sus productos
0 servicios?

¢,Cudles son las FORTALEZAS mas importantes que tiene nuestra comunidad local en cuanto al mercadeo de sus productos o
servicios, para mejorar la calidad de vida de sus habitantes?




EJERCICIO 5:

Recordemos que una FORTALEZA principal de nuestra comunidad local son los recursos humanos, de infraestructura y de apoyo
institucional de que dispone para superar sus DEBILIDADES, evitar las AMENAZAS y aprovechar las OPORTUNIDADES en
beneficio del mercadeo de sus productos o servicios.

Vamos entonces a recordar y a escribir con qué recursos humanos, de infraestructura y de apoyo institucional contamos en
nuestra comunidad local para mejorar el mercadeo de sus productos o servicios.

Recursos Humanos (Son aquellos hombres y mujeres de la comunidad que con su talento ayudan a mejorar el mercadeo de sus
productos o servicios de la comunidad, como son entre otros: lideres, empresarios, emprendedores, artesanos, musicos, técnicos,
etc.)

Recursos Institucionales (Instituciones con presencia local a través de programas y proyectos que ayudan al mercadeo de los
productos o servicios de la comunidad: Por ejemplo oficinas de mercadeo, centros de acopio, cooperativas de comercio,
Incubadoras de ideas de negocio y de proyectos de mercadeo etc.)




Explorando mi creatividad:

Quitando 5 lineas de la figura debe dejar 3 cuadrados identicos del mismo tamano, sin que sobre ninguna linea.




¢, Qué es la creatividad?

MI IDEA DE NEGOCIO

Cada participante generara y aportara una ldea de Negocio que quisiera desarrollar y que considera que puede llegar a ser viable,
debe ser desarrollada teniendo en cuenta lo elementos que debe tener una idea de negocio, vistos en el médulo, como son concepto
de negocio, propuesta de valor, etc.




EVALUACION DE IDEAS

Desarrolle los instrumentos: Macrofilto, Microfiltro y el diagrama de telarafia, a partir de tres Ideas de Negocio generadas en cada
equipo de trabajo.

IDEA DESCRIPCION DE LA IDEA

(3]




MACROFILTRO

Marque con una X la respuesta a cada pregunta y luego sume el total de respuestas positivas. Sustente las tres primeras
respuestas.

IDEA

PREGUNTAS GENERADORAS 51 NO 51 NO 51 NO

¢ Existe una necesidad que satisfacer en tu
barrio, municipio, ciudad, pais, otro pais?

¢ Existe un mercado para este producto o
servicio?

+Hay una demanda insatisfecha?

¢ Quieres Emprender este Negocio?

¢{Es posible obtener los recursos para
iniciar con el negocio?

¢ Este proyecto permite tener ganancias?

¢ Existen politicas gubernamentales
favorables? Para crear empresa.

TOTALNUMERO DE 51

Sustente la primera pregunta




Sustente la segunda pregunta

Sustente la tercera pregunta




MICROFILTRO

IDEA

Disponibilidad local de matenas primas

Existencia de demanda insatisfecha

Disponibilidad de mano de obra calificada

Costo de mano de obra es aceptable

Tecnologia disponible

{El empleador tiene las habilidades para
gestionar el proyecto?

SUMA DE RESPUESTAS

Escala de Evaluacion: 1= Muy Deficiente; 2= Deficiente; 3= Aceptable; 4= Bueno; 5= Excelente

IDEA MACRO MICRO TOTAL ESCOGIDA




DIAGRAMA DE TELARANA DE EVALUACION DE IDEAS

Rentabllidad / mo?o
Hay altss posibilidades de rentabilidad,
La Implementacion de |a idea s puede

Innovacion / Idea.
Qué tan original &5 la dea?
Qué tan diferenciado s & producto &n el Mercado

hacer en forma oportuna.
Mercado,
Atendera un mercado
amplio,con crecimiento
permanente, No &s una mosa
Crecimiento /
Las posibllidades de
crecmiente en el mercado Competencia.
son atas Es un Producto competitvo
frente a ia competencia?
Cuanta competencia tiena?
Mercadeo Dificuitad / Simplicidad.
Qué tan facil las as de Qué tan eimple o compleja sera

Mercadeo venderan la Idea

la craacion & implementacion de
la |dea

Necesidad.

Satisface una necesdad de
mercadgo? Que tan Uil es &l
productn?




EJEMPLO IDEA DE NEGOCIO
HELADOS “ICE CREAM”

Empresa de produccion de helados de sabores tropicales, cuya presentacion seran caseros y en vaso, cuyos productos estan llenos
de sensaciones, color, olor y texturas que brindan los productos “Ilce Cream”, los cuales estan dirigidos a satisfacer las necesidades
de sensaciones refrescantes de los jovenes y de las familias del departamento del Tolima, como un producto que ameniza y facilita
las relaciones interpersonales de nuestros consumidores; su comercializacion sera realizada a través de las heladerias y cafeterias
de la ciudad de Ibagué y de los principales municipios del Departamento, el sabor lider sera el mango biche, para aprovechar la gran
produccién que existe de esta fruta en nuestro departamento, y cuyo sabor esta muy posicionado entre la poblacion joven.

ESTUDIO TECNICO DEL PLAN DE NEGOCIO

En la siguiente sopa de letras encontraran 10 términos relacionados con El Estudio Técnico del Plan de Negocio, se les
solicita su colaboracion para encontrarlos.

Proceso, Productivo, Intermitente, Continuo,
Maquinaria, Flujograma, Insumos, Mano De Obra,
Planta, Produccion.
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Gracias.
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