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Tes de Emprenderismo

1. éSus padres y/o abuelos iniciaron negocios propios?

2. ¢Fue un estudiante excelente?

3. ¢Le gustaba participar en actividades es grupo en sus estudios?
4. ¢En su adolescencia, preferia estar solo?

5. ¢ Alguna vez durante sus estudios, se postulé para una cargo
de representacion o inicid alguna actividad para vender algo?

6. ¢Fue un nifio obstinado?

7. éDurante su juventud fue precavido?

8. ¢Fue atrevido o aventurero?

9. éLe importa mucho la opinidn de los demas?
10. éLa idea de cambiar su rutina diaria, lo motiva a pensar en

crear su propio negocio?

11. Puede que disfrute su trabajo, pero éestaria dispuesto a

trabajar Toda la noche?

12. ¢ Estaria dispuesto a exigirse mdas después de una jornada
intensiva con tal de terminar un proyecto?

13. Cuando termina un proyecto ¢inmediatamente inicia otro?
14. ¢ Estaria dispuesto a arriesgar sus ahorros para iniciar su

propio negocio?

15. ¢ Estaria dispuesto a gestionar un crédito para iniciar su

propio negocio?

16. ¢Si fracasa con un negocio ¢Intentaria crear uno nuevo?

17. ¢éSi fracasa con un negocio ¢Prefiere buscar un trabajo fijo?
18. iCree que ser emprendedor es riesgoso?

19. {Acostumbra a establecer sus metas de corto y largo plazo?
20. ¢Considera que tiene la capacidad de manejar flujo de

efectivo de manera personal?
21. éSe aburre facilmente?

22. éSe considera usted una persona optimista?
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Que es el
emprendimiento artesanal

Combinacidn de habilidades, cultura y poder creativo de las comunidades artesa-
nales, con sus capacidades y recursos locales, como principal capital para poner en
marcha oportunidades de negocio artesanal que respondan a las dinamicas de la
demanda y les permitan convertirse en protagonistas de su propio desarrollo.

Cultura del
emprendimiento artesanal

La cultura artesanal es entendida como un conjunto de valores, creencias, ideolo-
gias, habitos, costumbres y normas, que comparten los individuos en la organiza-
cién y surgen de la interrelacion social.




Procesos para el fomento del
emprendimiento artesanal

e El artesano colombiano busca la originalidad,
variedad y multiplicidad de sus expresiones ar-
tesanales y responde a las necesidades y prefe-
rencias de un grupo de consumidores cada vez
mayor, que prefiere comprar “BlO”, local, inclu-
yente, original, tradicional, hecho a mano.

B - Disposicion personal de actuar

™ « Generaideas innovadoras

 Propicia el crecimiento y mejora permanente
del proyecto de vida.




Materializacion
deideasen
proyectos







e Es el despliegue de la capacidad creativa del artesano sobre la realidad que lo
rodea; es la potencialidad de todo ser humano para percibir e interrelacionarse
con su entorno, identificando las oportunidades y elaborando planes o unida-
des de negocio: gestionando la consecucién de recursos

Actividades y conocimientos para
la empresarialidad

e Economiay mercado

e Generacion de Idea de } * Finanzas

Negocio y Conocimiento e Administracién de empresas
e Gestion general

e Educacion financiera

e Visidn de futuro
e Observacion, descubri- } e Identificar problemas
miento y perspectiva e Descubrir oportunidades
e Visualizar riesgos

e Convertir ideas en proyectos
e Generar iniciativas de Negocio
e (Creatividad y innovacion } * Propiciar el cambio y la trans-
formacion
e Crear nuevos productos y

procesos




e Interpretacion y proyectar mercados.

e Interpretar, evaluar, proyectar infor-
macion financiera.

e Interpretar informacién y hechos
econémicos.

e Disefiary formular planes de negocio.

¢ Interpretacion y proyeccion }

e Desarrollar liderazgo, sentido gerencial.
e Desarrollar habitos de buenas practicas.
e Competencia gerencial } e Demostrar criterio ético y responsable.
e Poder negociar, para obtenery admi-
nistrar recursos.

e Generar aportes de valor y beneficio
e Contribuir a generar empleo y pro-
e Sentido propositivo gene- } duccidn
rador de valor e Aportar a la riqueza cultural
® Generar valor sostenible

16. tnicia proceso

5. Gestiona productivo de
PI'OCESO g‘ene ra I d e obtencién de mercadeo,
SEp Z recursos, dirige venta, servicio,
d la constitucion gestion
u na I n I c' atlva e 4, Cuantifico, del_negocio. gerencla!
3 proyecta,
negocio artesanal | ...
modelo y plan
de negocio.

3. Investiga
mercado,

|

competencia,
riesgo, facilidad
2. Crear su idea de Y recursos.
negocio, define ~|J

productos, objetivos
¥ g
1. Descubro §

oportunidades,
visualiza futuro,
campos de accion,
aprovechamiento.




Aspctos preliminares

Debe responder a las siguientes preguntas:

e (Qué necesidad del cliente satisface el
producto o servicio?

e (Qué tipo de producto o servicio se pre-
tende vender?

e (Cual es su valor agregado?

e (Qué tiene de innovador el producto o
servicio?

e (Esun producto o servicio Unico?

e ¢COmo se protegera su singularidad?

e (Qué conocimientos y habilidades técni-
cas que se requieren?

e (Qué equipos, elementos, materia prima
y otros recursos necesarios?

Cadena de Valor
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Modelo de Negocio Canvas
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Un plan de negocios artesanal es un
documento Unico que relne toda la
informacion necesaria para evaluar el
negocio y los lineamientos generales

y especificos para ponerlo en marcha.

Caracteristicas de un Plan Negocio

e Efectivo

e Organizado

e  Compresible

e Breve y de facil manejo

Objetivos

e  Estructurar el Negocio

e Evaluar el Atractivo del Negocio

e Definir visiones comunes para
el grupo de trabajo

e Obtener financiamiento

Requisitos

e (Claridad
e Objetividad
e Consistencia
e Lenguaje uniformey “no muy técnico”
Brevedad




¢Para que sirve un plan de Negocios?

Para evaluar la idea de negocios al decidir si continua o desisten, lo cual permite
minimizar los fracasos

Para dar forma concreta de la idea de Negocio

Para organizar el negocio y lograr las metas propuestas

Para minimizar la incertidumbre d éxito del negocio

Para explicar el negocio a otras personas (clientes, posibles inversionistas, pro-
veedores etc.)

Demostrar que el negocio es viable y que el empresario tiene la capacidad y el
conocimiento para desarrollarlo.

¢Como hacer un buen negocio?

¢ Como hacer un buen plan negocio?




Aspectos preliminares

Definir y justificar el negocio |
Presentar el Plan Operativo
. COMPONENTES DEL PLAN DE NEGOCIC

No existe un model
concreto de Plan d
Negocios.
Cada artesano

emprendedor debe;
crear su propio pla
poner por escrito s
ideas y la forma que
a tener su negodio

AT

En esta parte debemos
sustentar el porqué de
nuestra idea de negocio,

Justificacion Presentacion

de la empresa

Relacionar las

¢qué vamos a ofrecery a * : Mision o
dénde queremos llegar. situaciones por panorama
De manera participativa se las cuale's se del futuro.
definen la Misién, Visién y ) deberia Visién o
objetivos del negocio, se implementar el razén de ser.
justifican las razones para proyecto Otras
referencias

su desarrollo y se
presentan los
antecedentes del Plan de
negocio artesanal

b4




1. Resumen Ejecutivos

Su Objehvo Captar la ate':‘c_llon %+ Debe contener los principales mensajes del Plan
de los tomadores de decision = de Negocios.

+* Debe resaltar:

¥' Producto o servicio

¥' Elvalor, para el cliente

v’ Merecidos relevantes

¥ La capacidad de equipo de gestidn
¥’ Los requerimientos financieros

¥ Elretorno sobre la inversidn

L

2. Producto o Servicio

Descripcion precisadel ¢ Impacto visual ( Incluir una foto si es
producto o servicio. posible).
e  Comparacion con productos existentes
e Estado actual de desarrollo del producto

3. Equidad de gestion

e Preguntas a responder
e Quienes son los miembros del equipo?
Que educacién y experiencia profesional




-

* Analisis del Sector

* Analisis de
Mercado

* Analisis de la

Competencia

Investigacion
de Mercados

4. MERCADEO - COMPETENCIAS
5. MARKETING Y VENTAS

Estrategias de

Mercado *4P

* Concepto del Producto o Servicio

* Estrategias de Distribucion

+ Estrategias de Precio

* Estrategias de Promocidn

* Estrategias de Comunicacion

* Estrategias de Servicio

* Presupuesto de la Mezcla de
Mercadeo

\0 Estrategias de Aprovisionamiento

* Proyeccion de
Ventas

* Politica de Cartera

Proyecciones

de Ventas

6.0rganizacion

ot %a f\l\?-

Costos

ad\'{\:\'ﬁ-\

£oXr ave %“a
A CHO ah

L2

rraNO=

. YT
o gaTs1aee

<, \E—%a\es

Il L
-

3
=5




Plan Operativo(Cronograma de
Actividades, Metas Sociales)

e Se desarrolla el Cronograma de actividades

e Seidentifican las metas sociales, culturales, ambientales
e planesy programas de desarrollo

e Impacto econdmico, social, cultural y ambiental

Finanzas
(Fuentes de Financiacidon, Formatos Financieros)

- Fuentes de Financiacién

Formatos Financieros

*Se cuantifican y se proyectan, mediante el
EGRESQS desarrollo de esta actividad, los alcances de cada
uno de los componentes anteriores en cuanto a las
fuentes de financiacion, ingresos, egresos vy

recursos que el emprendedor necesita para
CAPITAL DE financiar la operacién y se diligencian los formatos
TRABAJO financieros bésicos.

Paso 1: Plantear mi Idea de proyecto

Establecer clientes potenciales
para mi idea de proyecto
[ s mas, mejor)

Concretar la solucian a través de
objetivo general del proyecto v

si para resolver este
. requiero ofrecer un
producto o un servicia.

el pr .
uoportunidad a resolver.

Paso 2: Plan de Negocio

Identificar en Ganudadzs v precios toda la
¥ equipes que
necesito para nvnwr ?H marcha mi empresa,

Lograr cuantificar precios de venta y costos
por cada producte o servicio que se pi
vender,

Através de un estudio de mercados,
S ifca e posibles ventas obtenidas en un
afio.

Paso 3: Formulacidon proyecto empresarial

Identificar metas financieras, contables, Identificar el tipo de fuente de financiacion
dmim":f"::r“m' k) “I";‘:“;‘I‘“‘ " administrativas y de gestion empresarial, requerida, las metas del proyecto a 5 afios y la
! eatiers o orovents de cmaressor AUS | tanto del plan de negocios como el proyecto descripeion detallada de las operaciones.
4 Lotedectid) empresarial. comerciales (el saber hacer de |a empresa)




artesanias de colombia




