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Contenidos desarrollados ¢ Lugar de desarrelle

Contenidos desarrollados: W

definicién de estrategias y pasos a seguir para poder crear T T T T
un plan comerciala 1 afno. X Taller

I Capacitacién
I Asesoria

pasos a seguir para crear un plan comercial a 1 afo. ¥ oo

TNSTRUMENTOS METODOLOGICOS

B Entrevistas individuales (Semi - estructuradas)
M Jomadas de aprovechamiento

B Visitas a viviendas

X Reuniones / Grupaos focales

B Observacion

I Sesiones nacturnas

M Encuestas

B Otros
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Resultados obtenidos

Resultados obtenidos en el desarrollo de la actividad:

Se definieron las estrategias y pasos a seguir para poder crear un plan
comercial a 1 afo.

Se logré concientizar al grupo sobre la importancia de planear un plan comercial
a mediano plazo.

Actividades del componente a continuar

Actividades definidas para continuar en la siguiente fase:

verificar si han puesto en marcha las actividades y estrategias del
plan comercial..
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METODOLOGIA E INTERACCION CON LACOMUNIDAD  ©

Percepcitn y expenencia del asesor respecto a la actividad

Observaciones y recomendaciones:

crear conciencia de la importancia de la buena planeacion comercial.

Lecciones aprendidas b Dificultades
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Acuerdos y Compromisos - Anexns

TAREAS s FESPOMNSABLE FECHA
L Comunidad

Artesanias de Colombia »

Otros »

10

Pecomendaciones

) Disenio textil y digital.
Diana Franco. Master en comunicaciones interculturales

Asesor a cango Profesidn
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