
Comercial: plan comercial de la comunidad. 

Acompañamiento para la participación de 

muestras comerciales 

Contenidos desarrollados:  

definición de estrategias y pasos a seguir para poder crear 

un plan comercial a 1 año.   

 

Metodología: en reunión con los artesanos se explicaron 

con base en la cartelera, y la guía de línea temática, los 

pasos a seguir para crear un plan comercial a 1 año.  

 

Comercialización.  

Asesores a cargo: Adriana Saenz, Diana Franco, 

Niyireth Aponte. 
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Resultados obtenidos en el desarrollo de la actividad:  

 

Se definieron las estrategias y pasos a seguir para poder crear un plan 

comercial a 1 año.   

 

Se logró concientizar al grupo sobre la importancia de planear un plan comercial 

a mediano plazo. 

Actividades definidas para continuar en la siguiente fase:  

 

verificar si han puesto en marcha las actividades y estrategias del 

plan comercial..  

 

 

 

  

 



Observaciones y recomendaciones:  

 

crear conciencia de la importancia de la buena planeación comercial.  

 

    

 



Diana Franco. 
Diseño textil y digital.  

Master en comunicaciones interculturales 




