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INTRODUCCI6N

Este diagnóstico se llevó a cabo en las ciudades de Cali, Buga y Tuluá, donde existe un gran interés

por identificar el tipo de artesanos, de oficios y de artesanía que existe en esta región y de esta

forma poder continuar con las asesorías.

Especialmente en las ciudades de Buga y Tuluá, hace falta una comercialización centrada en un

sitio turístico, como lo es la Basnica de "El Señor de los Milagros" ubicado en la ciudad de Buga la

cual atrae mensualmente la cifra extraordinaria de 200.000 turistas.

En el caso de Cali se le dió mucho mas énfasis a los artesanos que no tienen dirección asistida por

el CDP.

La gran mayoría de artesanos se encuentran concentrados en la Loma de La Cruz, un 80%

son artesanos que trabajan el cuero y reciben asistencia en todos los campos, por la corporación de

Desarrollo Productivo del cuero de Cali.

En el caso de la ciudad de Buga, existen dos grandes dificultades para el trabajo conjunto, es decir

las grandes diferencias sociales entre los artesanos Bugueños y el segundo que no existe un

concepto claro ni una diferenciación entre decoración, manualidad y artesania.

La totalidad del diagnostico realizado en las tres ciudades, fue posible por el apoyo de la

Corporación de Desarrollo Productivo del Cuero CDP los cuales se interesaron desde un

comienzo por un análisis consecuente.



Actividad

Ubicación

Oficios identificados

DIAGNÓSTICO ARTESANAL
CALI, VALLE DEL CAUCA

Diagnóstico complementado con asesoría
puntual en la visita de taller.

Ciudad de Cali, Valle del Cauca

Vitrales, Marroquinería, Cerámica,
Carpintería, Tejeduría, Bordados,
Joyería, Cestería.

Recursos Naturales / Materias prim as

Asesor en Diseño

Maderas Varias, Cobre, Plata, Arcilla~,
Porcelanicrón, Cuero, Hilos, Fibras.

Alcxander Frecse
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1.Anteadentes de los oficios

1.1- Mapa de localización geográfica

VALLE DEL CAUCA

~N

CIUDAD DE CALI
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1.2-Antecedentes históricos de identidad y tradición

Con el ánimo de fundar una ciudad que sirviera de escala entre el mar y la cordillera, se

levantaron los primeros cimientos de la villa mas conocida del valle, que en sus

comienzos no fue ciudad importante en lo económico ni en lo administrativo sio asta

mediados del siglo XIX, pues era lugar de descanso de terratenientes.

Durante la época de la colonia, tuvo un receso en su vida tranquila, durante "el motín de

Cayzedo", cuando el español Gaspar de Soto y Zorrilla se granje6la enemistad de los

Americanos y en especial de los Cayzedo, que eran los "dueños" de la Villa de Santiago de

Cali.

En 1743 se produjo un mitin de protesta y por ello los caleños aseguran que fueron "los

primeros en deletrear la palabra libertad" .

La transfonnación de la ciudad llegó en los primeros 20 años de este siglo en forma de

ingenios azucareros trilladoras y establecim ientos industriales. Con la tecnificación de la

agricultura y su expansión vino el crecimiento demográfico y con él, la necesidad de

una hidroeléctrica y se construyó la del río Anchicayá.

Después llegó el desarrollo estructural de la ciudad y se despertó el espíritu cívico y

pachanguero de sus gentes.

Cali se considera la ciudad más ordenada del país y la que aparentemente crece con un

plan definido de desarrollo. En ella se hace fila para esperar el bus, se encuentran pocos

pero efectivos servicios para minusválidos, la gente es amable con sus visit.1ntes y

todos los vallunos se enorgullecen de su capital.En Cali la temperatura promedio es

de23 grados C.

La ciudad tiene tres bibliotecas, cinco unIversidades, museos del mar. de historia natural

y arqueológico y de arte como es el de La Tertulia. El río Cali divide la ciudad vieja de la

nueva desde sus miradores, como el Alto Cristales y el cerro Cristo se observa gran

parte de la metrópolis.

La Sultana del Valle cuenta además con un zoológico, varios teatros e iglesias. entre las

que se destacan La Ermita, una construcción de estilo gótico que guarda en su interior

una pintura del Señor de la Caña y que además es símbolo de la ciudad, la colonial de La

Merced y la Torre Mudéjar de San Francisco, única en América Latina.
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Entre el 25 de diciembre y el3 de enero la "capital deportiva de Colombia" celebra su

feria. Durante esa semana se lleva a cabo la temporada taurina internacional, hay festejos

populares y reinado de belleza.

De Cali se dice también que es la ciudad salsómana, aseguran los caleños que ellos

tienen los primeros éxitos musicales casi antes de que salgan al mercado y el lugar

cumbre de su fiebre salsera culmina en Juanchito, la población de la salsa, ubicada del

puente para allá.
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1.4-Reconocimiento de los oficios existentes en la actualidad

En la ciudad de Santiago de Cali se identificaron diversidad de oficios. de los cuales

predominan los oficios relacionados con el cuero. Estos artesanos reciben

permanentemente asesoría del CDP. por lo tanto se hizo énfasis en los artesanos que

tienen otro tipo de oficio.
El 60 % de los ••artesanos" que trabajan y exponen sus productos en la Loma de la cruz

son vendedores que compran artesanias en otro lugar.
Los artesanos que realizan artesanfa aparte de los artesanos del cuero. y que tienen sus

talleres en otras localidades son muy pocos.
Pero existe un gran potencial. en estos pocos artesanos que realizan los siguientes

oficios:

-Carpintería

-Cestería

-cerámica

-Tejeduría

-Forja

-Porcclanicron

-Joyería

-Bordados

Loma de la Cruz
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2. Producción, comportamiento comercial y comercialización

Ciudad de Santiago de Cali:

.Producción

En este caso los artesanos mas afectados son los de la Loma de la Cruz por su condición.

Los pocos ingresos que tienen, no alcansan para una infraestructura eficiente,

la maquinaria y las herramientas necesarias son escasas o improvisadas de modo que

sus métodos de manufacturar son precarios. Para ser el caso de un tipo de artesano

urbano, es muy crítica su situación.

Los otros artesanos visitados cuentan con instalaciones óptimas para realizar una buena

producción. Algunos de ellos ya gestionan la forma de exportar sus productos con

ayuda de capacitaciones que se han llevado a cabo atravez del convenio Artesanias de

Colombia y la corporación de Desarrollo Productivo del Cuero CDP quienes han

han logrado un muy buen resultado.

Es evidente que los artesanos capacitados tienen en este momento una visión muy

diferente, que esL.-lndivulgando atravez de capacitaciones internas a los otros artesanos

interesados.

El contacto que se ha desarrollado entre el CDP y los artesanos del Valle del Cauca es

muy estrecha, el interes por divulgar conocimientos y experiencia es muy grande en este

momento, en donde se podría aprovechar para un trabajo mas intensivo he integral.

A continuación se describen los estados de los requerim ientos técnico- productivos de los

Artesanos de la ciudad de Santiago de Cali:

Bienes de capital

Los útiles, herramientas y máquinas en general son muy precarias en el caso de la

Loma de la Cruz. El resto de artesanos visitados tiene la suficiente infraestructura para un

desarrollo integral.

Mano de obra

Es eficiente apesar de las condiciones.

Modo de producción

7



la organizacón del trabajo requerida para la producción es nula en la Loma, mientras que el

resto de artesanos estan mucho mas evolucionados en procesos de producción.

NonnalizlIción

La consideración de las medidas comerciales de las materia~ pirmas y los elementos

semitransformados las tienen muy claras evitando su desperdicio.

Estandarización

La modulación de los elementos por producir, para simplificar la producción la manejan

bien.

PrefabriCllción

La adquisición y el uso de elemenlos semitransformados es de tOlalconocimiento y son

im plementados en casi todos los oficios vistos.

Línea de producción

La secuencia de procesos de transformación es igualmenle bien manejada.

Materias primas

las características de los materiales empleados son de muy baja calidad, no son los

adecuados en la mayoría de talleres.

Contol de ClIlidad

Es muy deficiente. no conciben el concepto de buenos productos, pero esto es

consecuencia del tipo de mercado que la mayoría maneja.

I'roceso productivo

Igualmente manejan muy bien los procesos, cada uno con su manera peculiar de

fabricación.

Costos de producción

El valor de producción del producto con base en el costo de mano de obra directa,

material directo, gastos de fábrica y generales asi como la utilidad la tienen muy clara,

pero hay deficiencias en este momento por la competencia desleal que se registra en la

Loma de la Cruz.
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-Comercialización

La comercialización en la ciudad de Cali, en el caso de los artesanos de la Loma de la

cruz se lleva a cabo, directamente en sus propios establecimientos, lo cual no ha sido

rentable desde su misma concepción.

Este sitio se encuentra ubicado en un sector poco turístico y poco visitado por factores de

caracter social y por su sercanía a barrios peligrosos. Por este factor las ventas de los

Artesanos son realmente insignificantes, obligándolos a buscar otro sitio para su mercadeo

dejando el local de la Loma de la Cruz como taller o bodega.

Otro factor que detecto, es la gran cantidad de comerciantes que en este momento se

encuentran en la Loma, vendiendo y comerciando con artesania foranea y artículos que no

se caracterizan como hechas a Mano, es decir pura manufactura de tipo industrial.

El artesano logicamente le es imposible competir con precios de carácter industrial, por lo

cual en este momento existe un gran conflicto y una "guerra del centavo"

compitiendo con precios exesivamente bajos. La divulgación de este sitio que congrega a

tanto artesano, es mínima. La falta de eventos periódicos especiales, que demuestren las

capacidades y el desarrollo artesanal especificamente en la Loma de la Cruz, estan

perjudicando todo el gremio. Algunos de los Artesanos han sido agrupados por la

Artesana Lucy Calderón Rivera quien en sus propias palabras "identifica, agremia

promueve y fomenta el sector Artesanal del Valle del Cauca". Con su organización

Cultural llamada "Abrazarte" realiza una variedad de Ferias artesanales ya conocidas y

reconocidas, en donde realmente se puede ver una muestra importante del artesano de

Cali, y donde encontré una gran variedad de oficios que se encuentran en un muy buen

nivel de desarrollo.

A realizado una gran cantidad de ferias en convenio con la alcaldía de Santiago de Cali y

centros comerciales donde realiza este tipo de eventos, tales como el llamado Mercado

artesanal que se realiza en Holguinez todos los años desde el año 98 en el mes de

marzo.

Es evidente el gran interes de los Artesanos por este tipo de eventos que motivan a

seguir desarrollando productos de buena y alta calidad.

La mayoría de Artesanos que fueron visitados, aparte de los artesanos de la Loma de la

Cruz, tienen de alguna manera contacto con este tipo de eventos donde su divulgación y

promocion funciona muy bien.
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Algunos tienen sus propios talleres y puntos de venta,los cuales son los mas

evolucionados en producción, comercialización, exhibición etc.

En general los mas necesitados de los artesanos visitados y acesorados, son los de la

Loma de la Cruz donde existen muchos problemas agenos a la Institución, los cuales sin ser

previamente solucionados no hay un campo de acción para una asesoría mas profunda he

intensiva.

A continuación se describen los estados de los requerimientos económicos y de mercado de

los Artesanos de la ciudad de Santiago de Cali:

Demanda

Es muy baja por los problemas económicos del pais. Tambien el problema de

localización de los talleres visitados es muy compleja.

Oferta

La cantidad de productosterminados para ser suministrados es muy alta.

No tiene salida por problemas de divulgación y promoción.

Precio

Los precios son muy bajos y la competencia es desleal.

Canales de distribución

Los conductos mas eficientes y económicos son las organizaciones creadas hace muy

poco tiempo ( Como ejemplo Abrazarte) para la promoción y divulgación del Artesano

Vallecaucano.

Centros de distribución

Los mas eficases por el momento son las ferias que se realizan periodicamente en la

Ciudad de Cali y en las ciudades cercanas como las ferias de manizales.

Empaque

En general a todos les hace falta un empaque según las necesidades de cada artesano, es

decir, la minoría necesita empaque tipo exportación, la mayoría empaque para el mercado

local.

Promoción y divulgación

Es mínima. hace falta mas unión entre los artesanos y las entidades corespondientes

para lograr una divulgación mas fuerte y concisa.
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Preferencia

La inclinación del mercado hacia productos específicos se inclina hacia productos

funcionales con un valor de uso, propiedades formales que correspondan a artículos de

materias primas naturales.

Competencia

es muy desleal por la poca demanda que existe, específicamente en productos de

cuero.

1l



¡:;;:¡J r¡:;'J Mnslen:J de DesarrOllO EcorlÓlTllCO

I!::!II!::::!! arteSllníll.' de colomhia s.a FICHA DE PRODUCTO •'A-

Piezas: Cuadros en cuero Unea: Cuadros decomtivos Artesano: Gloria Sal~ado
Nomhre: --- Referencia: Departamento: Valle del Cauca

Oficio: Marroqui nerfa Largo: Ancho: Alto: Ci udadlMunicipio:Cali

T~cnica:LAhmdo. repujado Diámetro: Peso: Localidad/Vereda:
Recurso Natural:Cuero Color: Brillante y mate Corregimiento:
Materia Prima: Cuero Cenificado Hecho a Mano: NO TIpo de Pohlación: Urhano

Mercado Ohjetivo: medio Costo Precio
Producción/Mes: Unitario: Unitario:

Empaque: P.Mayor:por definir P.Mayor:por definir
Emhalaje: por definir Empaque:por definir EmpaQue:por definir

Producto interesante pero los motivos son muy limitados.Trahaja muy bien el repujado
Los marcos de los cuadros son algo precarios e improvisados.

Res onsable: Alexander Freese
Sistema
de rcfernecia l7j[61lJII5JUt!Jj I

Fecha: 29.05100

TIpo de ficha: Referentes O Muestra O Línea O EmpaqueD



¡;;:¡J r¡;;J Mlfll!Slerlo tJe Desarrollo EconómiCO

al!:::! arleSlmílls de l'olornhia s."

•ENA
FICHA DELPRODUCTORlTALLER 7~

A.Datos Generales
Departamento: Valle del Cauca Direcciones: Loma de la cruz
Ciudad/Municioio: Cali Teléfonos: 092-5581597
Vereda: Correo E @:
Tipo de población: Urbana Etnia:
Nomhres! Entidad/Contacto local: Alcald(a de CaJi (Bania Guerrero)
DaloslEntidad/Contaclo Local:Loma de la cruz

blBA rlcsanos responsa es
Nombre:Gloria Salgado Nomhre:
Documenlo de identidad: Documento de identidad:
Edad:27 Fecha de naeimiento:
Formación: primaria Formación:
Idiomas: Idiomas:

Nomhre o mzón Social: Feeha de creación:
Nit: No. Intecrantes: I
Personer(a Jurfdica: Muieres: 1
Renresentante Lecal: Hnmhres:
Números Cuentas Entidades Bancarias:

D: El oficio
Oficio: Marroquincrfa Combinación de Materiales: Si O NoO Recursos Natumles: Cuero
Técnica:Repujado Materias Primas: ---
Insumos: Cuero
HerramientaO;/Máouinas/Otros: liiadora. ounzones colores

E.Los Productos
Pieza Nomhre Unea Función Calidad Acahados
Cuadro decorativo ...•uadros decorativos UD DI!J EO BO RO DO
Espejo decorativo socios decorativos U 111 DO EO BO RCJ DO

UD DO EO BO RO DO acabado mate y hrillante
UD DO EO BO RO DO
UD DO EO BO RO DO
UD DO EO BO RO DO
UD DO EO BO RO DO
UD DO EO BO RO DO
UD DO EO BO RO DO

F Producción/Mercadeo
Producto Producción/Mes (U) Costo Precio en Talller Precio en Bogotá Peso Costo Emoaoue

Cnmcrciali7.aci6nICosto Transp.lKg
G. Ohscrvaciones y Recomendaciones

Ellaller es precario pero el resullado es asomhrosamentc hueno.
Toca mejorar ellrahajo de los marcos y de los acahados.

Directa l1li Indirecta n Ferias 1-1 Olras n I

Res onsahle: Alexander Frecse
Código. Tipo de
de Región lO: 13J17][OJ lOllO] llJ productos

Fecha:29.05/(X)

Referente 111 Muestra n Llnea CJ
Asesor(a
PUD1ual Si n NQ n



Color: brillante o mate
Certificado Hecho a Mano: NO

FICHA DE PRODUCTO •&NA

71\\

Artesano: Gildardo Cadena
Departamento: Valle del Callca

CiudadlMunicipio:Cali
Localidad/Vereda:

Corregimiento:
TIpo de Población: Urbano

Ancho: Alto:

Peso:

Unea: licoreras

Referencia:
Largo:

Diámetro:

¡:;:¡Jr¡::;'I M'lol5teflO dtl Otrsél"OIlO EconorTlCXl

I!!i!II!::! llrtesaní ••., de ~olomhill S.H

Piezas: Licorera
Nombre: licorera

Oficio:Cerámica

Hcnica:Cerámica
Recurso Natural: Gredas. machote. pintura,
Materia Prima:Gredas

Mercado Objetivo: medio. alto Costo Precio
Prodocción/Mes: Unilario: Unilario:

Empaque: P.Mavor:nor definir P.Mayor:por definir
Embalaje: por definir Empaque:Dor definir Emnaoue:nor definir

Ohservaciones: Ceramista estupendo pero muy inclinado a la parte artestica.

Res onsable: Alexandcr Freese
Sistema
de referoecia I7Il6113Il8ILJI2JL]

Fecha: 29.05/(X)

.!lpo de ficha: Referentes Iml Muestra O Unea O EmpaqueD



i!!iIli;I U.\Islt!rlO (le DesarrOllo EconOw.::o

I!:!II!::!! artesanías de rolnrnhia s."
•ENA

FICHA DELPRODUCTORlTALLER 7A
A.Datos Generales
De artamento: Yalle del Cauca
Ciudad/Munici io: Cali
Yereda:
Ti o de oblación: Urbana
Nombres! Entidad/Contacto local: Alcaldía de Cali (Bania Guerrero
DatoslEntidad/Contacto Local:Loma de la Crul

Direcciones:
Teléfonos:
Correo E @:
Eulia:

Loma de la cruz
0'J2-55~1597

B. Artesanos res onsables
Nombre: Humhcrto Yalencia
Documento de identidad:
Edad: 35
Formación:Sccundaria
Idiomas:

Nombre o razón Social:
Ni!:
Personería Jurfdica:
Re resentante Lecal:
Números Cuentas Entidades Bancarias:

D: El oficio
Oficio: Cerámica Combinación de Materiales: Si D No
Técnica:Cerámica
nsumos: re a, mac oteo pintura
f1erramientas/Má uinas/Otros: Omos, tornos

E.Los Productos

Nombre:
Documento de identidad:
Fecba de nacimiento:
Formación:
Idiomas:

Fccba de creación:
No. Inte 'mntes: I
Mu'eres:
Hombres: I

Recursos Naturales: Gredas. macbote
Materias Primas:

PiC/.¿1 Nombre Unea Función Calidad Acabados
Licorera Licorera~ UD DO EO BC RO DO

UD DO EO BO RO DO
UD DO EO BO RO DO
UD DO EO BO RO DO moy buenos acabados
UD DO EO BO RO DO brillante y mate
UD DO EO BO RO DO
UD DO EO BO RO DO
UD DO EO BO RO DO
UD DO EO BO RO DO

EProducciónlMercadeo
Producto ProducciónIMes U COSlO Precio en Talller Precio en Bo 'otá Peso Costo Em al ue

1Costo Transp.lK!! Comercialización
G. Observaciones Recomendaciones

Falla dirigir el producto asi a un cliente que maneje otro tipo
de propuestas menos inclinado bacia lo artístico y escullórico

Directa l1li Indirecta l1li Ferias [mi Olras n I

Res onsable: Alexander Freese
Código . _ Tipo de
de Reción [O: I.3Jl7JI6!LOI[Q1 Productos_

Fecha:2'!,05/(X)

. n n Asesorfa .n n



¡:;:¡J r¡:;'I M~\erlll de Oesauollo ECOflÓmoo

I!:!II!:::! artesHllí, •• de colomhia S.H
FICHA DE PRODUCTO

Peso:

Ancho: Alto:

Piezas: Movil
Nomhre:Sol madera

Oficio:Carpinlerfa

Técnica:Calado
Recorso Natural:Maderas
Materia Prima:Madera

Unea: Calados decorativos

Referencia:
Largo:

Diámctro:

Color: mate
Certificado Hecho a Mano: NO

Artesano: Artesol #96
Departamento: Valle del Cauca

Ciudad/M unicipio:Cal i

Localidad/Vereda:

Corregimiento:
Tipo de Población: Urbano

Ohservaciones: Esto es producto de niños huérfanos. Está hien desarrollado el producto pero
hace falta diversificar la oferta.

Costo
Unitario:

P.Ma or: or definir
Em aque:por definir

Precio
Unitario:

DrDo l'ro tio f

Fecha: 29.0S/(X)

r.T'

Res onsahle: Alexander Freese

Mercado Objetivo: hajo,medio

Producción/Mes:

Empaque:
Emhalae: (ll definir

Si&:loma



i!!iIliSI MlfMl)lerlO (fe DesarrolJo Económico

I!:!II!::::! ¡trtesHním. de l"olnmhia s.u
•ENA

FICHA DELPRODUCTOR/TALLER 7A
A.Datos Gcneralcs
Deparlamento: Valle del Cauca Direcciones: Loma de la Crul
Ciudad/Municipio: Cali Tel~fonos: 092-55H 1597
Vereda: Correo E @:
Tipo de población: Urbana EUlÍa:
Nombres! Entidad/Contaclo local: Alcaldfa de Cali (Bania Guerrero)
Dalos/Entidad/Conlacto Local:Loma de la cruz

blBA rtesanos responsa es
Nombre: Arlesol#96 Nombre:
Documento de identidad:--- Documenlo de identidad:
Edad: --- Fecha de nacimiento:
Formación: --- Formación:
Idiomas: Idiomas:

Nombre o ralón Social: Fecha de creación:
Nit: No. Inte~rantes:30
Personerfa Jurfdica: Mujeres: 10
Reoresentanle Lc~al: Hombres:20
Números Cuenlas Enlidades Bancarias:

D' El oficio
Oficio: Camioterfa Combinación de Materiales: Si D Nnn Recursos Nalurales: Madera. Varia.
T~cnica:Calado y pintura Materias Primas: ---
Insumos: Maderas vanas
Herrarn ientas!Máuuinas!Olros: Calador •••••cierras. cepilladoraL

E.Los ProduClos
Piel.a Nombre Línea Función Calidad Acabados
Servilletero Servilleleros UD DO EO BO RO DO
Movil Moviles UD DO EO BO RO DO
Muñecas Muiiecas UI!J DO EO BO RO DO
Perchero Percheros UD DO EO BO RO DO falta mucho en acabados
Juegodidáctico Joe~os didácticos UO DO EO BO RO DO son mate pero mal logrados

UD DO EO BO RO DO
UD DO EO BO RO DO
UD DO EO BO RO DO
UD DO EO BO RO DO

F.Producción/Mercadeo
Producto Producción/Mes (U) Costo Precio en Talller Precio en Bo~otá Peso CoslO Empaque

ICOSlOTransp.fKg Cnmercialilación Directa iBI Indirecla 111 Ferias IT] Olras n I
G. Observaciones y Recomendaciones

Es un grupo grande organilado por dos adultos que coordinan el trabajo de niiios
sea bien hu~rfanos o de la calle. Tienen una gran producción pero su falla radica
en los acabados y en la comercialización.

Res onsable: Alexander Freese
O\digo .. 'lípo de
de Región LO:I3J l7J [lll81L3J [4J ProduClos Referente

Fecha:29.05fOO

Muestra nUnca r [
Asesoría
Puntual ,n



¡:;:¡Jr;;I MIf'MSI~rMJ <SeOesa.frollo Eoonómlco

I!:::!II!::::! arteSllnílls de colomhia s.a FICHA DE PRODUCTO •NA
71\\

Piezas: Mesa de cenlro Línea: mesas Artesano: Gil dardo Cadena
Nombre:mesa de centro Referencia: Departamento: Yalle del Cauca

Oficio:Mimbreria Largo: Ancho: Alto: CiudadIM unicipio:Cali

Técnica:Tejido. ensamble Diámelro: Peso: Localidad/Yereda:

Recurso Nalural:Maderas.mimbre Color: brillante Corregimiento:
Maleria Prima:Maderas varias Certificado Hecho a Mano: NO Tipo de Población: Urbano

Mercado Objetivo: bajo. medio Costo Precio
Producción/Mes: Unitario: Unitario;

Empaque: P.Mayor:por defioir P.Mayor:por definir
Embalaje: por definir Empaque:por definir Empauue:por definir

Observaciones: Falta diversificar el producto y tener mas en cuenla acabados.

Res onsable: Alcxander Freese
Sistema
de refemecia 171[6JI21l7JD!2JU

Fecha: 29.05100

Tipo de ficha: Referentes [J Muestra O Línea O EmpaqueD



¡;;:¡J li!iI MIfll!ilerlO fJ6 (MsaITollO Et:or'IÓ"llCO

IE:!II!:::!! nrtesanías de l'ololllhia s.u

•ENA
FICHA DELPRODUCTORlTALLER 7;\\

A.Datos Generales
Departamento: Valle del Cauca Direcciones: Loma de la cruz
Ciudad/Municinio: Cali Tel~fonos: 092.5581597
Vereda: Correo E @:

TIpo de población: Urbana Etnia:
Nombres! EntidadlContactolocal: Alcald!a de Cali (Bania Guerrero)
Datos/Entidad/Contacto Locai:Loma de la cruz

B. Artesanos responsables
Nombre: Gildardo Cadena Nombre:
Documento de identidad: Documento de identidad:
Edad: 36 Fecha de nacimiento:
Formación:Sccundaria Formación:
Idiomas: Idiomas:

Nombre o razón Social: Fecha de creación:
Nil: Nn. Intecrantes: I
Personer!a Jurfdica: Muieres:
Representante Legal: Hombres: I
Números Cuentas Entidades Bancarias:

D'Elolicio
Olicio: Mimbrer!a Combinación de Materiales: Si El Non' Recursos Naturales: Maderas Varias
T~cnica:lejido. ensambles Materias Primas: •••
Insumos: mImbre. guadua. maderas vanas
Herramientas/Máquinas/Otros: Caladoras cierras. cenilladoras ...

E.Los Productos
PiCl.a Nombre Unea Función Calidad Acabados
Mesa de centro Mesas U CI DO EO BO RflJ DO

UD DO EO BO RO DO
UD DO EO BO RO DO
UD DO EO BO RO DO falta mucho en acabados
UD DO EO BO RO DO son mate pero mal logrados
UD DO EO BO RO DO
UD DO EO BO RO DO
UD DO EO BO RO DO
UD DO EO BO RO DO

F Producción/Mercadeo
Producto Producción/Mes tU) Costo Precio en Talller Precio en Bogotá Peso Costo Emnaoue

ICosto Transp./Kg
G. Observaciones V Recomendaciones

TIeoe deficiencias en acabado y en variedad de producto.

Comerciali7.aci6n Directa m Indirecta 111 Ferias lillJ Olras n I

Res onsable: Alexander Freese
Código .. Tipo de
de Región luI13]17116[oI(Wl Productos

Feeha:29.05/IX)

Referente m Muestra n Unea n Asesorfa
Punloa! Si r 1 No n



¡:;;¡J r¡::;"I MnsleflO de Desalrolla EconómICO

I!:!II!:!! artesanías de colombia SJI
FICHA DE PRODUCTO

Piczas: escultura Unea: esculturas Artesano: Juan Carlos BarrelO
Nomnrc: escultura Referencia: Departamento: Valle del Cauca

Olicio:Ensambles y pintura Largo: Ancho: Alto: Ciudad/Municipio :Cali

Técnica:pintura y ensamble Diámetro: Peso: Localidad/Vereda:

Recurso Natoral: Huevos Color: hrillante Corregimiento:
Materia Prima:Resina poliester Cenificado Hecho a Mano: NO Tipo de Población: Urhano

Mercado Objetivn: bajo Costo Precio
Producción/Mes: Unitario: Unitario:

Empaque: P.Mayor:por definir P.Mayor:por defioir
Embalaje: por definir Empaque:por defioir Empaque:por definir

Observaciones: Producto muy complejo con uo mercado
muy limitado.

Res lJlsable: Alexaoder Freese
Sistema
de refernecia l7JloH4Jl8JDI2JD

Fecha: 29.05/00

Tipo de ficha: Referentes El MueslIa O Unea O EmpaqueD
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I!:!II!::!! artesanías de colomhia S.1.

Artesanlas ele Colomb,.

FICHAóEL~"OOíl\OR/TALLER
•ENA
7/\\

A.Datos Generales
Depanamento: Valle del Cauca Direcciones: Loma de la cruz
Ciudad/Municipio: Cali Teléfonos: 092-55M1597
Vereda: Correo E @:
Tipo de población: Urbana Eutia:
Nombres! Entidad/Contacto local: Alcald!a de Cali (Bania Guerrero)
Datos/Entidad/Contacto Local:Loma de la crUl

blBA nesanos responsa es
Nombre:Juan Carlos Barreto Nombre:
Documento de identidad: Documento de identidad:
Edad: 30 Fecba de nacimiento:
Forrnación:Primaria Formación:
Idiomas: Idiomas:

Nombrc o ral.ón Social: Fecba de ereación:
Ni!: No. [nte~ranles: I
Personer!a Jurídica: Mujeres:
Representantc Leeal: Hombres: I
Números Cuentas Entidades Bancaria"

D: El oficio
Oficio: escultor Combinación de Materiales: Si D No n Recursos Naturales: huevos
Técnica:ensamble Maleria. Primas:reeina poliester
lnsumos: Huevos, pIntura rccma
HerramienUls!MáooinaO;/Otros: pinseles. cucbiUas

E.Los Productos
Pieza Nombre LInea Función Calidad Acabados
Escultura decorativa Escultura. UD Dm EO BO RO DO

UD DO EO BO RO DO
UD DO EO BO RO DO
UD DO EO BO RO DO acabados
UD DO EO BO RO DO brillante
UD DO EO BO RO DO
UD DO EO BO RO DO
UD DO EO BO RO DO
UD DO EO BO RO DO

EProducciónlMercadeo
Producto ProducciónlMes(U) Costo Precio en TalUer Precio en Boeotá Peso Costo Empaque

ICosto Transp.lKg
G. Observaciones y Recomendaciones
Producto muy di!icil con un tipo de cliente reducido.

Cnrncrciali¡r.ación Directa l1li IndirecUl l1li Ferias flD Otras n I

Res onsahle: Alcxandcr Frccsc
Código Tipo de
de Región [OH3J17J[6 [o:lOJ UJ Productos

Fecba:29.05/(~)

Refereote l1li Muestra [J LInea n
Asesoría
Puntual Sj n Nq n
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I!:!II!:::! artesanía., de cDlombia •.a
FICHA DE PRODUCTO •NA

7/\\

Piezas: Cachuchas maletines billeteras Unea: Billeteras, maletines, cachuchas Artesano: Ahrazarte
Nomhre: .. - Referencia: Departamento: Valle del Cauca

Olicio:Tejedurfa Largo: Ancho: Alto: Ciudad/M unicipio:Cali

Téenica:Tejido en croché y macramé Diámetro: Peso: Localidad/Vereda:

Recurso Natural: Telas, fique Color: mate Corregimiento:
Materia Prima:-- Certilicado Hecho a Mano: NO Tipo de Población: Urbano

Mercado Ohjetivo: medio, alto Costo Precio
Producción/Mes: Unitario: Unitario:
Empaque: P.Mavor:por definir P.Mayor:por definir

Emhalaie: (lor definir Empaque:por definir Empaque:por definir

Observaciones: Producto muy bien terminado con miras a la exportación.
Le hace falta desarrollo de empaque de exportación

Res onsahle: Alexander Freese
SiSlema
de refemecia lJJ[61L4JI8JOI2JLJ

Fecha: 29.05/00

Tipo de ficha: Referentes [] Muestra O Unea O EmpaqueD
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I!:!II!:::::! arteSlInílL'i de l"olnmhia s.a

•SENA
FICHA DELPRODUCTOR/TALLER 7A

A.Datos Generales
Departamento: Valle del Cauca Direcciones: Dia~onal 37a#37.37
Ciudad/Municipio: Cali Teléfonos: 092.55X092l
Vereda: Correo E @:
Tipo de población: Urbana Etnia:
Nombres! Entidad/Contacto local: Abrazarle
DaloslEntidad/Contacto Local:

blB A rtcsanos responsa es
Nombre:AbmlMle Nombre:
Documento de ideotidad: ... Documento de ideotidad:
Edad: •••• Fecha de nacimiento:
Formación:---. Formacióo:
Idiomas: Idiomas:

Nombre o mzón Social: Fecha de creación:
Nit: No. (ntel'ranles: I
Personería Jurídica: Muieres:
Reoreseotaote Leeal: Hombres: I
Números Cuentas Entidades Bancarias:

D' El olicio
Olicio: Tejeduría Combinación de Materiales: Si ¡¡¡ No n Recursos Natumles: Telas. fiuue
Técnica:Tejido en macramé y croché Materias Primas: ...

¡Insumos: letas I'que
Herrarnientas!Máuuinas!Otros: Mauuinas de cocer

E Los Productos
Pieza Nombre Linea Función Calidad Acabados
Cachuchas Cachuchas U lJ DO EO BlJ RO DO
Billeteras Billeteras UD DO EO BlJ RO DO
maletines maleunes UD DO EO BD RO DO

UD DO EO BO RO DO
UD DO EO BO RO DO
UD DO EO BO RO DO
UD DO EO BO RO DO
UD DO EO BO RO DO
UD DO EO BO RO DO

F.Producción/Mercadeo
ProduClll Producción/Mes (V) Costo Precio en Talller Precio en BOl!olá Peso Costo Emoaoue

ICosto Transp.lKg Comercialización
G. Ohservaciones y Recomendaciones

Falta desarrollar empaque tipo exponación. El producto es
verdaderamente hucno.

Directa 111 Indirecta llII Ferias mm Otras n I

Res onsable: Alexander Freese
CódifU TIpo de
de Región 10113J171l6! rO! !o'[ll Productos

Fecha:29.05/00

Referente l1li Muestra n Unea I 1
Asesoría
Puntual Si n No n
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I!!:!II!::! artesanía., de colomhia s.a
FICHA DE PRODUCTO •

Pielas: I--lorcs mClálicJS Línea: Flores melálicas Artesano: RuMn Rodri.o Ramirez
Nnmhrc: -_. Referencia: Departamento: Valle del Cauca

Oficio:Juyerfa Largo: Ancho: AHo: CiudadlMunicipio:Cali

T~cnica:Doblado ensamble yemvejecido Diámetro: Peso: LocalidadlVereda:

Recurso Natural: Cobre, Bronce, Plata Color: mate Corregímienlo:
Materia Prima: Cenificado Hecho a Mano: NO Tipo de Población: Urbano

Mercado Objetivo: medio, allo Costo Precio
Producción/Mes: Unitario: Unitario:

Empaque: P.Mayor:por definír P.Mayor:por definir
Embalaje: por definir Empaque:por definir Empauue:por definir

Productos muy bien elaborados, falla desarrollo de producto.

Res onsable: Alexander Freese
Sistema
de referoecia L7IWl3Jl3JljI2JO

Fecha: 29.05/00

Tipo de ficha: Referentes [] Muestra O Línea O Empa(jueO
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IE:!II!: arteslInía, de colomhia s.a
•ENA

FICHA DELPRODUCTORlTALLER 7A
A.Datos Generales
Departamento: Yalle del Cauca Direcciones: Loma de la cruz
Ciudad!MuniciDio: Cali Teléfonos: 092-5581597
Yereda: Correo E @:
TiDOde Doblación: Urbana Etnia:
Nombres! Entidad/Contacto local: Alcaldía de Cali (Bania Guerrero)
DaloslEntidad/ContaclO Local:Loma de la cruz

bB. Artesanos resnonsa les
Nombre:Rubén Rodrigo Ramirez Nombre:
Documento de identidad: Documento de identidad:
Edad: 29 Fecha de nacimiento:
Formación:Secundaria Formación:
Idiomas: Idiomas:

Nombre o razÓn Social: Fecha de creación:
Ni!: No. Inte.rantes: I
Personerfa Jurfdica: Muieres:
Representante Le.al: Hombres: I
Números Cuentas Entidades Bancarias:

D' El oficio
Oficio: Joyería Combinación de Materiales: Si O No O Recursos Nalurales:--
Técnica: Doble y ensamle. envejecido Materias Primas:Cobre, Brnnce, plata
,Insumos: Cobre, Bronce, plata
Herramientas/MáQuinas/Olfos: Pinza" pulidora. soldador

E.Los Prnductos
Pieza Nombre Unea Función Calidad Acabados
Flores en Cobre Forcs rnctálica'i UD DO EO BO RO DO

UD DO EO BO RO DO
UD DO ED BD RO DO
UD DO ED BO RO DO acabados
UD DO EO BO RO DO mate envejecido
UD DO EO BO RO DO
UD DO EO BO RO DO
UD DO EO BO RO DO
UD DO EO BO RO DO

EProducción/Mercadeo
Producto ProducciÓn/Mes (U) Costo Precio en TaIller Precio en Bocotá Peso Costo Emoauue

ICosto Transp.lKg Comercialización
G. Observaciones v Recomendaciones

Es un artesano con mucho potencial pero falla desarrollar prnduclo.

Directa 111 Indirecta rJ Ferias r 1 Otras [l I

Res onsable: Alexander Freese
CÓdigo . _ Tipo de
de RegiÓn [OJ13Jl7J[6JlOllOIIlJ Productos

Fecha:29.051(X)

Referente 11 Muestra n ! foca n
Asesoría
Puntual Sj 11 Nq n
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I!:!II.!::! arte ..•••n;l" de "olornhia '.a FICHA DE PRODUCTO •
~

Piezas: Bus en alambre Línea: objetos de alambre decorativos Artesaoo: Jads
Nombre: ... Refereocia: Departamento: Valle del Cauca

Oficio:Decorador Largo: Ancbo: Alto: Ciudad/Municipio:Cali

Téenica:doblado y ensambe de alambre Diámetro: Peso: Localidad/Vereda:

Recurso Natural: Color: ... Corregimienw:
Materia Prima: Alambre de cobre Certificado Hecho a Mano: NO TIpo de Población: Urbano

Mercado Objetivo:bajo. medio Costo Precio
Producción/Mes: Unitario: Unitario:
Empaque: P.Mayor:por definir P.Mayor:por definir
Embalaie: por definir Empaque:por definir Empaaue:por definir

Productos bien elaborados pero mercado reducido

Res onsable: Alexander Freese
Sistema
de refernecia L1IL6:r4118JLjI2JL J

Fecha: 29.05/(X)

Tipo de ficha: Referentes Cl Muestra O Unea O Fmppq!lcO
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IE:!II!:::! arleslInías de ,'olomhia s.a

A.Datos Generales

FICHA DELPRODUCTORlTALLER
•ENA

7A
Denarlamento: Valle del Cauca Direcciones: Loma de la cruz
CiudadlMunic¡';¡o: Cali Teléfonos: 092-5581597
Vereda: Correo E @:
Tino dem)blación: Urbana Etnia:
Nombres! Entidad/Contaclo local: A1caldfa de Cali (Bania Guerrero)
DaloslEntidadlContaclo Local:Loma de la cruz

B. Artesanos resnonsables
Nombre:Jads #74 Nombre:
Documento de identidad: Documento de idenlidad:
Edad: --- Fecha de nacimienlo:
Formación:rmmaria Formación:
Idiomas: Idiomas:

Nombre o ruón Social: Fecha de creación:
Ni!: No. Intecranles:2
Personería Jurídica: Muieres:l
Renresentanle Lecal: Hombres: I
Números Cuentas Eotidades Bancarias:

D' El olicio
Olicio: Jovería Combinación de Materiales: Si ITIJ Non Recursos Nalu •.•les:--
T~cnica: Doble yensamle Malerias Primas: Alambre de Cobre

ITnsumos: AranlbrCilCC01Jre
Herramienlas/MáUuinaslOtros: Pinzas

E Los ProduClos
Pieza Nombre Unea Función Calidad Acabados
Bus en alambre bielos varios en cobre U O DCl EO Bl] RO DO

UD DO EO BO RO DO
UD DO EO BO RO DO
UD DO EO BO RO DO acabados
UD DO EO BO RO DO mate envejecido
UD DO EO BO RO DO
UD DO EO BO RO DO
UD DO EO BO RO DO
UD DO EO BO RO DO

EProducción/Mercadeo
Produclo Producción/Mes 'U\ Costo Precio en Talller Precio en BOCOlá Peso COSlo Emnaoue

ICosto Transp.lKg Comcrciali/.ación
G. Observaciones v Recomendaciones

Es un anesano con mucbo potencial pero falla desarrollar produClO.
Taller muy precario.

Direcla 111 Indirecta O Ferias n Olras n I

Res onsable: Alexander Freese
Código . . TIpo de
de Rcción rOJl3JI7JWlOlIO:W Productos

Feeha:29.05/(X)
Asesoría

,1



FICHA DE PRODUCTO
¡:;:¡Jf¡:;¡1 MlfUterlO da OttsarrOlIO El;onóna

al!::! artesaní ••.s de colombia s.a

Piezas: repizas
Nombre: ---

Oficio:Carpintería

Técnica:Tallado
Recun;o Natural:Maderas varias ( cedro)
Materia Prima: Maderas

Mercado Objelivo:bajo. medio

Producción/Mes:

Empaque:
Embalae: or dellnir

Unea: repisas y percheros

Referencia:
Largo: Ancho: Allo:

Diámelro: Peso:

Color: Mate
Certificado Hecho a Mano: NO

Costo
Unitario:
P.Ma oro or dellnir
Empaque:por definir

•lA

Arlesano: Tulia María Guerrero
Departamento: Valle del Cauca
Ci udad/Municipio:Cal i

Localidad/Vereda:

Corregimiento:
Ti o de Población: Urbano

Precio
Unitario:

Productos hien elaborados pero acabados con lacas sinléticas.

Res onsahle: Alexander Freese
Sistema
de refemecia IJIl6JLOJIlJOl2JO

Fecha: 29.0S/(X)

Tipo de ficha: Referentes m Muestra O Unea O Em a ueO
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lE:!Il!::! artesaníll' de l'olomhia S.:I

A.Datos Gt:neralt:s

•ENA
FICHA DELPRODUCTOR/TALLER 71\\

Denanamento: Valle del Cauca Direcciones: Loma de la cruz
Ciudad/Municinio: Cali Teléfonos: 092-5581597
Vereda: Correo E @:
TIOodcooblación: Urbana Etnia:
Nombrcs! Entidad/Contacto local: Alcaldía de Cali lBania Guerrero)
Datos!Entidad/Contacto Local:Loma de la cruz

B. Anesanos resoonsables
Nombre:TlIlia María Guerrero Nombre:
Documento de identidad: Documento de identidad:
Edad:54 Fecha de nacimiento:
Formación:ñrimaria Formación:
Idiomas: Idiomas:

Nombrc o razón Social: Fecba de creación:
Ni!: No. IntCl!ranles: I
Personería Jurídica: Muieres: I
Rcnresentante Le"llJ: Hontbres:
Números Cuentas Entidades Bancarias:

D' El oficio
Oficio: CaminteríaVOintllra Combinación de Materiales: Si O No [) Recursos Naturales:Madcras varias
Técnica:Talla y pintura Matcrias Primas: Pintura, laca
Ilnsumos: Madcras vanas (ccdro)
Herramientas/Mánuinas!Olros: Guvias. liiadora

E.Los Productos
Piel.a Nombre LInea Función Calidad Acabados
rcnil.as eoil.as UO DO EO BO RO DO
percheros percberos UD DO EO BO RO DO

UD DO EO BO RO DO
UD DO EO BO RO DO aeahados
UD DO EO BO RO DO mate pero
UD DO EO BO RO DO cnn )aca~
UD DO EO BO RO DO
UD DO EO BO RO DO
UD DO EO BO RO DO

F Producción/Merradeo
Producto ProducciónIMes 1m Costo Precio en Talller Precio en Bocmá Peso Costo Emnauue

ICosto Transp.lKg
G. Observaciones v Recomendaciones

mejorar los terminados. Taller muy precario.

ComercializaciÓn Directa 111 Indirecta n Ferias n Otras n I

Res onsahle: Alexander Freese
Códi~o. . TIpo de
de Re~ión 101I3JI7J[6![o:L01U] Productos

Fecba:29.05/(X)

Referente U Muestra [1 I (oca r¡
Asesoría
p!!PI!!g' Si n NO t,



Color: ----
Cenificado Hecho a Mano: NO

Artesano: Judith Roscro
Depanamento: Valle del Cauca

Ciudad/Municipio:Cali
Localidad/Vereda:

Corregimiento:
Ti o de Población: Urbano

Ancho: Alto:

Peso:

FICHA DE PRODUCTO

Referencia:
Largo:
Diámetro:

¡;;¡J~ •....I"'~ •• 1lesa"0I1O Etx><>ómco

I!:!II!:::! artesanías de colomhia s.a

Piezas: vestido de bailo

Nombre: ---

Oficio:Tejedurfa

Técnica:Macramé
Recurso Natural:
Materia Prima: Hilos

Tipo de ficha: Referentes El Muestra O Unea O Empaque O

Mercado Objetivo: medio

Producción/Mes:

Empaque:
Embalae: or definir

Bien elaborados. falta desarrollo de empallue.

Res onsable: Alexander Freese
Sistema
de refernecia C7Jl6112JIOI0I2JO

Costo
Unilario;

P.Ma or: or definir
Empaque:",,, definir

Fecha: 29.05/00

Precio
Unitario:



¡:;;:¡J li:;I Mnsteno Utl ~rrOlIO EconómiCO

IE:!II=:!! artes.míns de rnlnmhin s.n

•ENA
FICHA DELPRODUCTORlTALLER 7/\\

A.Datos Generales
Denanamento: Yalle del Cauca Direcciones: Loma de la cruz
Ciudad/Municipio: Cali TelUonos: 092-5581597
Yereda: Correo E @:
TIpo de población: Urbana Eulia:
Nombres! Entidad/Contaclo local: Alcaldra de Cali (Baoia Guerrero)
DatoslEntidad/Contacto Local:Loma de la cruz

blBA rtcsanos responsa es
Nombre:Judith Roscro Nombre:
Documento de identidad: Documento de identidad:
Edad:46 Fecha de nacimiento:
Formación: primaria Formación:
Idiomas: Idiomas:

Nombre o mzón Social: Fecha de creación:
Ni!: No. Inte~rantes: I
Personería Jurídica: Muieres: I
Reoresentante Lc~al: Hombres:
Números Cuentas Entidades Bancarias:

D' El oficio
Oficio: Tejeduría Combinación de Materiales: Si O No[J Recursos Naturales:
Técnica:Macmmé Materias Primas: Hilos
lOsumos: HilOS

Herramientas/Máuuinas/OLros: ---A~uias

E Los Productos
Pieza Nomhre Unea Función Calidad Acabados
vestidos de baño estidos de baño U [J DO EO B[J RO DO

UD DO EO BO RO DO
UD DO EO BO RO DO
UD DO EO BO RO DO
UD DO EO BO RO DO
UD DO EO BO RO DO
UD DO EO BO RO DO
UD DO EO BO RO DO
UD DO EO BO RO DO

EProducción/Mercadeo
Producto Producción/Mes (U) Costo Precio en TalJler Precio en Bogotá Peso Costo Emnallue

Costo Transo./Kc Corncrcialil.ación Directa l1li Indirecta [ I Ferias n Otras n
G. Observaciones y Recomendaciones

Falla empaque.

Res onsable: Alexander Freese
Códi¡:o TIpo de
de Reción lOJl3JI7JC6IlO:lQJIJ] Productos Referente

Fecha:29.05/IX)

I I



¡;;¡J1iS'I ~<leo..a,,~~ EconO_

I!:!II!::! artesanía.. de ,'ollllnhia s.a
FICHA DE PRODUCTO •,~

Piezas: Apliques Unea:apliques Artesano: Alfredo Guerrero
Nombre: --- Referencia: Departamento: Valle del Cauca

Oficio:Carpinlerfa Largo: Ancho: Alto: Ciudad/Municipio:Cali

Técnica:Calado, ensamble Diámetro: Peso: Localidad/Vereda:
Recurso Nalural:maderas Color: ---- Corregimiento:
Maleria Prima: Madera cerámica Certificado Hecbo a Mano: NO Tipo de Pohlación: Urbano

Mercado Objetivo: medio Costo Precio
Producción/Mes: Unirario: Unirario:

Empaque: P.Mayor:por dennir P.Mayor:por definir
Embalaje: por definir Empaque:por definir EmpaQue:por dennir

Bien elaborados. falla un poco en lns tenninados

Res onsable: Alexander Freese
Sistema
de refernecia l1Il61iOJlJOI2JI.J

Fecba: 29.05/IX)

Tipo de ficha: Referentes El Muestra O Unea O EmpaqueD



¡;;::¡Jli;1MlOIsteflO de DesarrOllO EconómICO

I!i!II!:!:! artesaní'L' de colomhia S.JI

•ENA
FICHA DELPRODUCTORlTALLER 7~

A.Datos Generales
De artamenlO: Valle del Cauca
Ciudad/Munici io: Cali
Vereda:
Ti o de oblación: Urhana
Nombres/ Entidad/Contacto local: Alcaldla de Cali
DaloslEntidad/Contacto Local:Loma dc la cruz

Bania Guerrero)

Direcciones:
Teléfonos:
Corrco E @:

Etnia:

Loma de la cruz
092-5581597

B. Artesanos res onsahles
Nomhre:Alfredo Guerrero
Documento de identidad:
Edad:60
Formación: rimaria
Idiomas:

Nomhre:
Documento de identidad:
Fecha de nacimienlo:
Fomlación:
Idiomas:

Nomhre o razón Social: Fecha de creación:
NU: No. Inte.rantes: I
Personerla Jurldica: Muieres:
Representante Lc~al: Hombres: 1
Números Cuentas Entidades Bancarias:

D' El oficio
Oficio: Caminterla Combinación de Materiales: Si O No-m Recursos Nalurales:
Técnica:calado. ensamhle Materias Primas: Maderas varias. techos de cerámica
nsumos: Maderas vanas
Herramientas/Máquinas/Otros: Caladora. liiadora. "uvias

E.Los Productos
Pieza Nomhre Llnea Función Calidad Acabados
anliuues IOliuues decorativos UD DO Eo Bo RO DO

UD DO Eo Bo RO DO
UD DO Eo Bo RO DO acabado mate pero
UD DO Eo Bo RO DO deficiente
UD DO Eo Bo RO DO
UD DO Eo Bo RO DO
UD DO Eo Bo RO DO
UD DO Eo Bo RO DO
UD DO Eo Bo RO DO

F Producción/Mercadeo
Producto Producción/Mes fU) Costo Precio en Talller Precio en Bo"olá Peso Costo Emnauue

ICosto Transp.lKJ! Corncrciali ¡.ación Directa II1IIIndirecta 11 Ferias n Olras n I
G. Observaciones v Recomendaciones

El taller es muy precario para exigir un aito rendimiento.

Res onsahle: Alexander Freese
Código TIpo de
de Re"ión lOJ J7 [lOIllll111 Prmllll'IOS

Fecha:29.05/(X)

Referente m MlII'Slrp 11 J {Pcp [-1
Asesoría
Puntual Si n Nq ¡ l



¡:;:¡'J f¡:;¡J •..••I•• ~ <le0.'.'"01''' E"".,C""oo

I!:!II!::! artesanía.~ de colomhia s.a FICHA DE PRODUCTO •,~

Piellls: Cofres Llnea:cofrcs
Anesano: José Reinel CastrillónNnmbre: .•.

Refereocia: Departamento: Valle del Cauca
Oficio:Carpinterfa Largo: Aocho: Alto: Ciudad/M unicipio:Cali
Técnica:Tomeado, pirograbado Diámetro: Peso: Localidad/Vereda:
Recurso Natural:maderas Color: Brillante y mate Corregimiento:Maleria Prima: Madera Cenificado Hecho a Mano: NO Tioo de Población: Urbano

Mercado Objetivo: medio Costo PrecioProducción/Mcs: Unitario: Unitario;
Empaque:

P.Mavor:llOr definir P.Mayor:por definirEmbalaie: oor dennir Empaque:por definir Emoauue:oor definir

Falta mucha elaboración. Es un producto con calidad muy baja. El pirograbado
es exesivo y las lacas Son de mala calidad.

Res onsable: Alexander Freese
Sistema
de refemecia L7jl6:IO!lJ]OI2J1J

Fecha: 29JJ5/00

Tipo de ficha: Referentes ITl Muestra O LInea O EmpaqueO



¡:;;¡J li!iI MlI'lllilerlO eJe Desarrollo EtonómIoo

51!:::!! artesanía, de colomhia '~I
•ENA

FICHA DELPRODUCTORlTALLER 7A"
A.Datos Generales
Departamento: Valle del Cauca Direcciones: Loma de la cruz
Ciudad/Municipio: Cali Tel~fooos: 092-5581597
Vereda: Correo E @:

lipo de pohlaeióo: Urhaoa Etnia:
Nomhres/ Entidad/Coolaclo local: Alcaldla de Cali caaoia Guerrero)
Datos/Eotidad/ContaclO Local:Loma de la cruz

hlBA nesanos responsa es
Nomhre:José Reincl Caslrillón Nomhre:
Documento de idenlidad: DocumenlO de identidad:
Edad:ól Fecha de nacimiento:
Formación: orimaria Formación:
Idiomas: Idiomas:

Nomhre o razón Social: Fecha de creación:
Nit: No. Inteeranles: I
Personería Jurídica: Muieres:
Reoresentante Leeal: Homhres: I
Números Cuentas Entidades Bancarias:

D' El oficio
Oficio: Caminterla Comhinación de Maleriales: Si O Nol[J Recursos Naturales:
T~cnica:Tomeado Materias Primas: Maderas varias

Itnsumos: Maaeras vanas
Herramientas/Máauinas/Olros: Tomo.Caladora. liiadora. cuvias

E Los Productos
Pieza Nomhre Llnea Función Calidad Acahados

cofres 'ofres UD OC! EO DlJ RO DO
UD DO EO DO RO DO
UD DO EO BO RO DO acahado male y hrillante
UD DO EO DO RO DO
UD DO EO DO RO DO
UD DO EO 80 RO DO
UD DO EO 80 RO DO
UD DO EO BO RO DO
UD DO EO 80 RO DO

F.Producción/Mercadeo
ProdUClO Producción/Mes IU) CoSlO Precio en Talller Precio eo Dopotá Peso Costo Emnanue

ICosto Transp.lKg
G. Observaciooes y Recomeodaciones

El laller es muy hueno. producción muy alla.

Comercialización Directa 111 Indirecta n Ferias n Otras n I

Res onsahle: Alexander Freese
Código lipo de
de Reeión rO;IJlI1J[61[O!lO][ll Produclos

Fecha:29.05/00

Referente I!I! Muestra n 1 fuCO n
Asesoría
PUDluP' Si n NO 1-1



4.Logros y Conclusiones

El factor mas deficiente que detecto en los artesanos de la Ciudad de Cali, a pesar de la

muy buena labor que a llevado a cabo la Corporación de Desarrollo Productivo del

Cuero CDP, es la deficiente coordinación de esfuerzos entre los mismos artesanos y las

instituciones, el manejo herróneo de La Loma de la Cruz es evidente y por lo tanto el

punto mas deficiente es la comercialización.

Se deben buscar otro tipo de estrategias para poder sacar el producto a otros mercados, lo

cual conlleva tambien a otro tipo de desarrollo en el aspecto productivo, formal, de uso y

económico. Es imposible mejorar estas condiciones, en tan corto tiempo, en que tuve al

oportunidad de detectar esta problemática. Por lo tanto se debe proponer una estrategia de

asesoría integral mas intensa y prolongada por el gran número de artesanos y de variedad de

oticios.

Por la misma falta de asesoría en estos ultimos años, existen iniciativas propias de

artesanos para evolucionar y promocionar el trabajo conjunto de algunos artesanos.

Esto esta generando inquietudes muy interesantes entre los artesanos, que luego de un

tiempo largo estan despertando ante las dificultades económicas de los clientes

potenciales.

13



Actividad

Ubicación

Oficios identificados

DIAGNÓSTICO ARTESANAL
TULUA, VALLE DEL CAUCA

Diagnóstico complementado con asesoría
puntual en la visita de taller.

Ciudad de Tuluá, Valle del Cauca

Cerámica,Carpintería, Cerería,
Joyería, Cestería, Papel Maché, Alimentos
artesanales.

Recursos Naturales IMaterias primas

Asesor en Diseño

Maderas Varias, Cobre, Plata, Arcillas,
Papel Maché, Gelatina de Pata, Brebas.
Arequipe.

Alexander Freese

14



l. Anteadentes de los ofICios

1.1- Mapa de localización geográfica

VALLE DEL CAUCA

TULUA

15



1.2-Antecedentes históricos de identidad y tradición

-Fundación

Tuluá no tuvo acta de fundación. Se ha adoptado históricamente el año de 1639 como el

año de inicio del fundo de Tuluá porque en los archivos históricos de Buga reposa

una carta enviada por don Juan de Lemus y Aguirre. propietario de las tierras entre los

ríos Tuluá y Morales. y en aquel entonces alcalde de Buga. solicitando permiso para

abrir el camino a Barragán. En ese momento se habla del "Fundo de Tuluá" lo que

significa a todas luces que para ese entonces la primigenia fundación ya estaba hecha

alrededor de los trapiches del señor Lemus yAguirre se estaba cuajando la nueva población.

Tuluá fue fundada a orillas del río que lleva o llevaba su nombre y que es de indudable

origen pijao. Algunos historiadores han escrito sobre la creencia de que los indígenas

que habitaban en ese sitio eran llamados los "tolues". pero posteriores estudios de la

conformación de los indios pijaos y la similitud de nombres en la zona paralela sobre el

valle del río Magdalena. hacen posible comprobar que la terminación "lua" con el

prefijo en la gramática pijao "tu" significaría "tierra mas allá".

-Desarrollo

La vida de Tuluá ha estado ceñida a su río. El primer fundo a orillas de sus aguas.

estuvo fijado en el sitio de Palomestizo. en los alrededores del actual aeropuerto de

Farfán. por donde entonces corría el río.

En la medida que el río fue cambiando de curso al caer el Valle del río Cauca. la ciudad se

vio obligada a desplazarse hasta tomar su asentamiento definitivo a mediados de 1875.

cuando se constituye el Parque de Boyaca y se construye. por fin la iglesia de San

Bartolomé.

Dos son las caracterlsticas de Tuluá durante este periodo de formación lento. La primera.

que fue una ciudad que no se dio alrededor de un parque principal o de una plaza mayor

como la mayoría de las ciudades de la estructura hispánica. La segunda. que. por la misma

16



razón o por algunas otras que los historiadores no han descifrado, solo vino a tener iglesia a

finales del siglo pasado, pese a tener cura doctrinero desde casi siglo y medio atrás. Tuluá

consigue su verdadero desarrollo al promediar la segunda mitad del siglo 19, aun cuando

su conformación bien puede garantizarse como hecha desde el siglo IS, cuando se fue

integrando sobre la margen entonces derecha del río y alrededor de la que hoyes la

Calle Sarmiento. Entre IS60 ylS70 el río presento un cambio de su curso y en vez de

correr del rumor a campoalegre y de allí por lo que es hoy la carrera 24 hasta Playas y la~

Delicias, cambio el rumbo en una creciente desde la curva de El Rumor y empezó a correr

por donde mas o menos hoyes su curso final, dejando la ciudad que se sobre la margen

izquierda.

Por la misma época, comienzan a llegar a Tuluá los primeros de la colonización paísa y

empieza a hablarse de la constitución del Ferrocarril del Pacifico; el que no llega a

Tuluá hasta la década del 20, en este siglo, cuando la ciudad da el gran salto adelante.

17



1.4-Reconocimiento de los oficios existentes en la actualidad

En la ciudad de Tuluá se identificaron muchos oficios relacionados con la carpintería

los cuales se destacan el tomo artístico y la producción de ajedres.

De gran tradición, la producción de trOlllpos, gelatina de pata y dnlce de breva que se

produce artesanalmente.

Especialmente en la ciudad de Tuluá existe gran interés por mejorar en el aspecto

productivo para desarrollar productos de alta calidad.

Se identificaron los siguientes oficios:

-Carpintería

-Cestería

.Cerámica

-Joyería

.Papel Maché

-Cerería

Grupo de Artesanos de la ciudad de Tuluá

18



2. Producción, comportamiento comercial y comercialización

Ciudad de Tuluá:

.Prodllcción

En su gran mayoría, los artesanos de la ciudad de Tuluá, tienen una base sólida para los

requerim ientos técnico- productivos. Muchos de los artesanos tienen años de

experiencia en su oficio tales como los torneros de trompos y productores de gelatina de

pata.

Su modo de producción es eficiente, con esepción de algunos que realizan hace muy

poco su oficio.

Igualmente que los artesanos de Cali, gestionan la forma de exportar sus productos con

ayuda de capacitaciones que se han llevado a cabo atravez del convenio Artesanias de

Colombia y la corporación de Desarrollo Productivo del Cuero CDP quienes han

logrado un muy buen resultado.

Es evidente que los artesanos capacitados tienen en este momento una visión muy

diferente, que están divulgando atravez de capacitaciones internas a los otros artesanos

interesados.

A continuación se describen los estados de los requerimientos técnico- productivos de los

Artesanos de la ciudad de Tuluá:

Bienes de capital

Los útiles, herramientas y máquinas en general son adecuadas.

Los artesanos visitados tiene la suficiente infraestructura para un desarrollo integral.

Mano de obm

Es muy eficiente. Falta desarrollo de producto.

Modo de producción

La organizacón del trabajo requerida para la producción es óptima en su mayoría, hay

deficiencias en el30 % de los artesanos que al ser un grupo de casi 30 artesanos es muy

alto.

19



Normalización

La consideración de las medidas comerciales de las materias pirmas y los elementos

semitransformados las tienen muy claras evitando su desperdicio.

Estandarización

La modulación de los elementos por producir, para simplificar la producción la manejan

bien.

Prefabricación

La adquicición y el uso de elementos semitransformados es de total conocimiento y son

implementados en casi todos los oficios vistos.

Línea de producción

La secuencia de procesos de transformación es igualmente bien manejada.

Materias primas

las características de los materiales empleados son de muy baja calidad, no son los

adecuados en la mayoría de talleres.

Contol de calidad

Es eficiente, tienen claro el concepto de buena calidad, aunque el tipo de mercado que

emplean los condiciona a no seguir evolucionando.

Proceso productivo

Igualmente manejan muy bien los procesos, cada uno con su manera peculiar de

fabricación.

Costos de producción

El valor de producción del producto con base en el costo de mano de obra directa,

material directo, gastos de fábrica y generales asi como la utilidad la tienen muy clara.

20



-Comercialización

La comercialización en la ciudad de Tuluá, es deficiente, por la falta de sitios específicos y

estratégicos en la ciudad. Ya existe un mercado local y externo por ferias regionales,

pero no está enfocado hacia ferias importantes, corno la de Expoartesanías, igualmente

sus productos necesitan de una asesoría intensiva para este caso específico.

A continuación se describen los estados de los requerimientos económicos y de mercado

de los Artesanos de la ciudad de Tuluá:

Demanda

Es muy baja por los problemas económicos del pais. Tambien el problema de locación de

los talleres visitados es muy compleja.

Oferta

La cantidad de productos producidos para ser suministrados es muy alta.

No tiene salida por problemas de divulgación y promoción.

Precio

La fijación del valor del producto es acorde con gastos directos e indirectos.

Canales de distribución

Los conductos mas eficiente y económico es la Feria de Tuluá, que según los Artesanos es

uno de los eventos donde mas ingreso tienen en el año.

Centros de distribución

Los mas eficases por el momento son las ferias que se realizan en todo el país.

En este momento existen algunos artesanos que tienen otro tipo de distribución que son

almacenes en la capital del Pais.

Empaque

En general a todos les hace falta un empaque según las necesidades de cada artesano.

Promoción y divulgación

Es mínima, hace falta mas unión entre los artesanos y las entidades corespondientes

para lograr una divulgación mas fuerte y concisa. En este sentido existe un gran interés de

los artesanos y de la Camara de Comercio de Tuluá, pam realizar un proyecto o convenio,

que logre la divulgación y la promoción de Jos artesanos atravez de la Carnara de Comercio

de Buga. (ver Observaciones y recomendaciones)

21



Preferencia

La inclinación del mercado hacia productos específicos se inclina hacia productos

funcionales con un valor de uso, propiedades formales que correspondan a artículos de

materias primas naturales.

Competencia

No existen oficios afines con escepción de algunos que producen los lÍpcos trom pos

tulueños.

22



3. fichas técnicas del taUer y de producto de la ciudad de Tuluá

23



Color: mate natural
Certificado Hecho a Mano: NO

FICHA DE PRODUCTO
i!!iIrr.;¡J ......•,•."••!lesa""''' EcoOOroco

I!::!II!:::!! artesanía, de colombia s.a
•ENA

7/\\

Anesano:Octavio Londoño
Departamento: Valle del Cauca

Ciudad/M unicipio:Tuluá
LocalidadIVereda:

Corregimiento:
Ti de Población: Urbano

Ancho: Alto:

Peso:

Unea: Floreros

Referencia:
Largo:

Diámetro:

PiClas: Florero

Nomhre:

Oficio:Carpinterfa
Técnica: Tomo
Recurso Natural: Maderas
Materia Prima:maderas

Mercado Ohjetivo: bajo. medio. alto

Producción/Mes:

Empaque: Por definir
Emhala 'e: Por definir

Costo
Unitario:

P.Ma or:
Empaque:Por definir

Precio
Unitario:
P.Mayor:
Em a ue:Por definir

Observaciones: Tiene un trahajo impecable. ademas de su capa.~idad por desarrollar
productos nuevos. Mucha creatividad.

Res nnsahle: Alexander Freese
Sistema

Fecha: 29.05/00



i!!iIli!i1 MltlIsteflO 00 Oesillrotlo Económco

IE:!II!:::::! artesanílls de ("olnmhia s.u

A.Datos Generales

FICHA DELPRODUCTORlTALLER
•ENA

71\\
Dcoartarnenlo: Valle del Cauea Direcciones: Cra 40# l0-05
Ciudad/Munie¡';¡o: Tuluá Teléfonos: 092-2246679
Vereda: Correo E @:
Tln(l denoblación: Urbana EUlia:
Nombres! Entidad/Contacto local:
Datos/Entidad/Contacto Local:

B. Artesanos resoonsables
Nombre:Octavio Londoño Nombre:
Documento de identidad: Documento de identidad:
Edad: 50 Fecba de nacimiento:
Formación: Secundaria Formación:
Idiomas: Idiomas:

Nombre o razón Social: Fecha de creación:
Nit: No. Inte.rantes: l
Personería Jurídica: Muieres:
RC;;-resentante Legal: Hombres: l
Números Cuentas Entidades Danearias:

D' El oficio
Oficio: Ca;:;;¡nteria Torneado Combinación de Materiales: Si El Non Recursos Naturales: maderas
Técnica: Tnrneado Materias Primas:
Ilnsumos: Madcrasd" todo tipO
Herramientas/M¡¡;;Uinas/Olros:Guvia<. lornos. limas

E Los Productos
Pieza Nombre Unea Función Calidad Acabados
Tromnos Troomos UC DO EO DD RO DO
('ocas Cocas UD DO EO OC RO DO
YlWOS Yovos UD DO EO BD RO DO
Conas ~onas UD DO EO BD RO DO
masaieadores masa ieadores UD DO EO DD RO DO
llorero florero UD DO EO DD RO DO

UD DO EO 130 RO DO
UD DO EO 130 RO DO
UD DO EO 130 RO DO

F Producción/Mercadeo
ProduClO Produeción/Mes(U\ Costo Precio eo Talller Precio en Do.otá Peso Costo Emoauue

Costo Transn.lK" Comerciali7,ación Directa l1li Indirecta n Ferias l1li Olras n
G. Observaciones v Reeomeodaciones

Es el mejor carpintero y tornero de la región. TIene un grao potencial.
Sus productos son óptimos.

Res onsable: Alexander Frcese
Código TIpo de
de Reción fOiI3]l7lr6181[31[41Productos

Fccha:29.05/IX)

Rcfj'[cnte 111 M!U~s'[an J <Pea el Ascsorfa
D"P"'2' Si [, ,)h r'



i!!iIr;;'I Mmlt!f1O <Seoesa"OIkl Económico

I!:!II!:artesanía.. de colomhia s.a
FICHA DE PRODUCTO •NA

7/\\

Ohservaciones: Necesita mejoras en los acabados. Usa solamente laca brillante.
no lija el produclo terminado.

Piezas; Biombos
Nombre;

Oficio;Carpinterfa

Técoica: Corte
Recurso Natural: Maderas
Materia Prima: maderas

Mercado Objetivo: bajo. medio

Producción/Mes:

Empaque: Por definir
Embalae; Por definir

IResponsable: Alexander Freese
Sil,.wmo.

Línea; Biombos

Referencia:
Largo; Ancho; Alto;

Diámetro; Peso:

Color: brillante
Cenificado Hecho a Mano: NO

Costo
Unitario:

P.Ma or:
Em a ue:Por definir

Fecha: 29.05/00

Anesano:José Raul Salamaoca
Depanamento: Valle del Cauca

Ciudad/M unicipio:Tuluá
Localidad/Vereda:

Corregimiento:
Ti o de Población: Urbano

Precio
Unitario:
P.Mayoc:
Em a ue:Por definir
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A.Datos Generales

•ENA
FICHA DELPRODUCTOR/TALLER 7(\\

Denartamenlo: Yalle del Cauea Direcciones: Andal uda (m)
Ciudad/Munieinio: Tuluá Teléfonos: 092-2235380
Yereda: Correo E @:
Tio-ode ooblaci6n: Urbana Etnia:
Nombresl Entidad/Contaelo local:
DaloslEnlidad/ContaelO Local:

B. Artesanos resoonsables
Nombre: Raúl Salamanca Nombre:
Documento de idenlidad: Documemo de idemidad:
Edad: 46 Fecha de nacimiento:
Formaei6n: Secundaria Formaei6n:
Idiomas: Idiomas:

Nombre o razón Social: Fecha de creaci6n:
Nit: No. Ime.rantes: l
Personer!a Jurfdiea: Muieres:
RCOresentanle Le"al: lIombres: I
Números Cuentas Enlidades Bancarias:

D' El oficio
Oficio: Carmnteria Combinaci6n de Materiales: Si D Non Recursos Naturales: maderas
Técnica:Corte Materias Primas:
Insumos: Cedro
HerramientaslMá<lui nas/Olfos: Sierra. nulidora

E.Los Productos
Pieza Nombre LInea Fuoei6n Calidad Acabados
Biombos Biombos UD DO EO BO RO DO

UD DO EO BO RO DO
UD DO EO BO RO DO
UD DO EO BO RO DO
UD DO EO BO RO DO
UD DO EO BO RO DO
UD DO EO BO RO DO
UD DO EO BO RO DO
UD DO EO BO RO DO

F Producción/Mercadeo
Producto Producción/Mes IU) Costo Precio en Talller Precio en BO.Olá Peso Costo Emnauue

ComercializaciónICosto Transp.lKg
G. Observaciones v Recomendaciones

Son productos que necesitan muchos acabados y mejoramiento en el sistema
de pliegue y de freno.

Directa 111 Indirecta n Ferias 111 Olras n I

Res onsable: Alexander Freese
C6digo . Tipo de
de Re.i6n [O: l.:)JI1J[6J l8ll3J I4J Productos

Feeha:29.05/(X)

Refe(Cnte II!II Muestra n 1 mC? rl
Asesor!a
P"p'!!a! Si r I No 11
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PielAs: Dulcería

Nombre:

Oficio:Dulcerla

T~cnica: Corte
Brevas, ArequipeMaderas
Materia Prima:

Mercado Objetivo: bajo, medio

Producción/Mes:

Empaque:Cestos en mimbre
Embalae: Caas de carton

Linea: Do Ices

Referencia:
Largo: Ancho: Alto:

Diámetro: Peso:

Color: orillante
Certificado Hecho a Mano: NO

Costo
Unitario:

P,Ma oro
Ell1paque:muyalto

Artesano: Esther Arro ave
Departamento: Valle del Callca
Ciudad/M unici pio:Tul uá

Localidad/Vereda:

Corregimiento:
Tipo de Población: Urbano

Precio
Unitario:

a!lo

Observaciones: Necesita mejora~ en los empaques por ser demasiado costosos en
relación con el producto.

Res onsable: Alexander Freese
Sistema

Fecha: 29.05/00

. - . ~-~---~-~--~--------
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•ENA
FICHA DELPRODUCTORlTALLER 7/\\

A.Dalos Generales
De artamento: Valle del Cauca
Ciudad/Munici io: Tuluá
Vereda:
lí o de oblación: Urbana
Nombres/ Enlidad/Contacto local:
Datos/Entidad/Contaclo Local:

Direcciones:
Teléfnnos:
Correo E @:
Etnia:

Con'unto el Condor
092-2251735

B. Artesanos res onsables
Nombre: Esther Arroyave
Documento de identidad:
Edad: 53
Formación: Secundaria
Idiomas:

Nombre o razón Social:
Nit:
Personería Jurídica:
Re resenlanle Le 'al:
Números Cuentas Entidades Bancarias:

D' El oficio

Nombre:
Documenlo de identidad:
Fecha de nacimiento:
Formación:
Idiomas:

Fecha de creación:
No. Inte rantes: l
Mu'eres: I
Hombres:

Oficio: Dulcería Comhinación de Materiales: Si O No O Recursos Naturales: Brevas, AreQuine
Técnica: Materias Primas:
nsumos: Brevas, Arequlpe, cestos

HerramienlJlsiMáQui nas/Olros: inyectora de dulce

E.Los Productos
Piel.a Nombre Unea Función Calidad Acahados
Dulce de AreuuitlC U [) DO EO B[) RO DO

UD DO EO BO RO DO
UD DO EO BO RO DO
UD DO EO BO RO DO
UD DO EO BO RO DO
UD DO EO BO RO DO
UD DO EO BO RO DO
UD DO EO BO RO DO
UD DO EO BO RO DO

F.Producción/Mercadeo
Producto Producción/Mes IOl COSlO Precio en Tall1er Precio en BoeOlá Peso Coslo Emoauue

Costo Transn.lKe Cnrncrciali7:aci6n Directa 111 Indirecta l1li Ferias n Olras n
G. Observaciones v Recomendaciones

Necesita asesoría en cueslión de empaques porque los actuales
son dcmasiaddo costosos en relación con los productos.

Res onsable: Alexander Freese
Códi~o TIpo de
de Re~ión IDJ 13jI7JLIl L3J l4J ProduClos

Fecha:29.05/(X)

Rcfcremc m Muestra n 1 (Pea [-,
Asesoría
P"Q"W' Si n No r-¡
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Peso:

Ancho: Alto:

Piezas: cerámica decorativa
Nnmhre:

Ofieio:Cerámica

Téeoiea: Moldeo
Recurso Natoral:
Materia Prima:Gredas. chamote. pinturas

Línea: Ceramicas decorativas

Refereocia:
Largo:

Diámetro:

Color: mate
Cenificado Hecho a Mano: NO

Anesano: David Terranova
Departamento: Valle del Cauca

Ciudad/M unicipio:Toluá
Localidad/Vereda:

Corregimiento:
Tipo de Población: Urbano

Precio
Unitario:

Observaciones: Falta variedad de productos. maneja una producción muy alta.

Mercado Ohjetivo: medio,alto

Producción/Mes:

Empaque:
Embalae: or definir

Res onsable: Alexander Freese
Sistema

Costo
Unitario:

Fecha: 29.05/IX)

alto
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A.Datos Generales
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DonanameJ1lo: Yalle del Cauca Direcciones: Car. 26#39- 108
Ciudad!Municinio: Tuluá TelMonos: n92---------
Yereda: Correo E @:
Tino de noblación: Urbana Etnia:
Nombres/ Enlidad/Contacto local:
Dalos/Entidad/Contacto Local:

B. Artesanos resoonsables
Nombre: David Terranova Nombre:
Documento de idenlidad: Documento de identidad:
Edad: 56 Fecha de nacimiento:
Formación: Secundaria Formación:
Idiomas: Idiomas:

Nombre o rozón Social: Fecha de creación:
Nil: No. inte'raotes: I
Personería Jurídica: Muieres: I
Renresenlaote Le.al: Hombres:
Números Cuentas Entidades Bancarias:

D' El oficio
Olicio: Dulcería Combinación de Maleriales: Si O No n Recursos Nalurales: Gredas. chamole
Técnica: Materias Primas:

Ilnsumos: Gredas. chamole
Herramientas/Máouinas/Olros: Omos, lomos

E Los Productos
Pie/.a Nomore Unea Función Calidad Acabados

Cerámica decorativa Cerámica decorativa UD DO EO BD RO DO
UD DO EO BO RO DO
UD DO EO BO RO DO
UD DO EO BO RO DO
UD DO EO BO RO DO
UD DO EO !lO RO DO
UD DO EO BO RO DO
UD DO EO BO RO DO
UD DO EO BO RO DO

F Producción/Mereadeo
Pn)ducto Producción/Mes IU) Costo Precio en Talller Precio en Bocolá Peso Costo Emoauue

fCosto Transn.lKc Comercialización Direcla l1li Indirecta lIII Ferias n Olras n I
G. Ohservaciones v Recomendaciones

Necesita variación de productos. la mayor/a de productos son buenos
el ceramista fuera de su labor. a eSludiado junto con su hija anlropóloga
piezas de origen indfgena de la región de tuluá y han reproducido algunas muestras
muy interesantes.

Res onsable: Alexander Freese
Código Tipo de
<loRoción In11311711tJlgll)1I I -

Fecha:29.l)5/(X)

.n Asesor(a . , ,
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Pie7.3s: Yelas Unea: Ceramicas decorativas Artesano: Inés Amparo Yalencia
Nomhre: Referencia: Departamento: Yalle del Cauca

Oficio:Cererla Largo: Ancho: Alto: Ciudad/Municipio:Tuluá

Técnica:Cererla Diámetro: Peso: LocalidadlVereda:

Recurso Natural:I1ojas y nores secas Color: mate Corregimiento:
Materia Prima:Paratina Certificado Hecho a Mano: NO Tipo de Población: Urhano

Mercado Ohjetivo: medio.alto Costo Precio
ProducciónIMes: Unilario: Unitario:

Empaque: P.Mavor:por definir P.Mayor:por definir
Embalaie: oor definir Empaque:por definir Empaque:por definir

Observaciones; Producto muy interesante. la convinación de materiales es buena.

Res onsahle: Ale,ander Freese
Sistema oEoo 1 (

Fecha: 29.05/00

TIno t, G+.' D)(gpp'?S m 'S("'7I[",QrA1JClO[llCJ1 __ .. r, __.o •• : ••
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A.Dalos Generales
De artamento: Yalle del Cauea
CiudadlMuniei io: Tuluá
Yereda:
Ti o de oblación: Urbana
Nombres/ Entidad/Contacto local:
DalOs/Entidad/Contaclo Local:

Direcciones:
Teléfonns:
Correo E @:

Etnia:

Yereda tres e: uinas
092-2240402

Combinación de Materiales: Si D No

B. Artesanos res onsables
Nombre: Inés Amparo Yalencia
Documento de identidad:
Edad: 43
Forrnadón:Secundaria
Idiomas:

Nombre o mzón Social:
Nit:
Personena J undica:
Re resentante Le 'al:
Números Cuentas Entidades Bancarias:

D: El oficio
Olicio: Cerena
Técnica:
nsumos: ara lOa
!lerramientas/Má uinas/Otros: ParaJina. ho'as secas

E Los Prodoctos

Nombre:
Documento de identidad:
Fecha de nacimiento:
Formación:
Idiomas:

Fecha de creación:
No. Inte 'rantes:2
Mu'eres: 2
Hombres:

Recursos Natumles: !lo'as Oores secas
Materias Primas: Parafinas, hojas secas

Pieza Nombre LInea Función Calidad Acahados
Yelas decomlivas VeJas decorativas UD DO EO BO RO DO

UD DO EO BO RO DO
UD DO EO BO RO DO
UD DO EO BO RO DO
UD DO EO BO RO DO Muy bien acabadas
UD DO EO BO RO DO mate

UD DO EO BO RO DO
UD DO EO BO RO DO
UD DO EO BO RO DO

F.Producción/MercadelÍ
Producto Producción/Mes U Costo Precio en Talller Precio en Bo 'olá Peso Costo Em a ue

ICoslO Transp.lKg Comercialización
G. Ohservaciones Recomendaciones

Tiene un producto muy innovador. convinando hojas y
Oores secas en el proceso de las velas.
Son muy atractivas pero con el empaque actual no resisten.
Nccesitan asesoría en empaque.

Directa 111 1ndirecta lIlI Ferias [):fi Otras n

Res onsahle: Alexander Freese
Código. Tipo de
de Re.iÓn ro~r31i]lrlmI1l3lr41 D';,.l"r:',,"

Fecha:29.05/(K)

"

Asesoría
. n



4-Logros y Conclusiones

En la ciudad de Tuluá existe el interes más fuerte por surgir, de aprovechar a lo máximo

las asesorias. Existe de igual forma, mucho interés en llegar a otro tipo de mercados,

muchos de los artesanos visitados, luego de estar visitando ferias locales, desea mejorar su

producto para alcanzar otro tipo de cliente potencial.

Es la ciudad en donde tienen mas claro. el significado y la integridad de la palabra

"artesano". Son concientes de sus diferencias y de su riqueza como tal.

Pero en conclusión; las grandes fallas de estos artesanos radica en la falta de salida al

mercado de sus productos, por no tener los sitios requeridos para el tipo de mercanCÍa.

Para esto, necesitan asesoría en diseño, especificamente para el mercado de la Feria de

Expoartesanías y como consecuencia. para su exportación.

Por otro lado, necesitan igualmente un sitio fijo en donde se pueda comercializar en

forma grupal atra vez de todo el año.

Se busca encontrar un sitio adecuado aliado de la catedral de la ciudad de Buga para usarlo

como sitio de exposición permanenete para los artesanos del Valle del Cauca.

Realizé una visita a la Camara de Comercio en donde se discutió la posibilidad de proponer

un trabajo conjunto entre artesanos, Artesanias de Colombia SA y La Camara de Comercio

de Buga y Tuluá.

24



Actividad

Ubicación

Oficios identificados

DIAGNÓSTICO ARTESANAL
BUGA, VALLE DEL CAUCA

Diagnóstico com plementado con asesoría
puntual en la visita de taller.

Guadalajara de la victoria de Buga, Valle del
Cauca

Carpintería, Pintura, Bordados,
Tallado,Cerámica, Muñequería, Vitrales.

Recursos Naturales / Materias primas

Asesor en Diseño

Maderas Varias, Arcillas, Oleo, Telas varias,
Vidrio.

Alexander Freese

25



l. Antecedentes de los ofICios

1.1- Mapa de localización geográfica

VALLE DEL CAUCA

~N

¡

BUGA

26



1.2-Antecedentes históricos de identidad y tradición

"Guadalajara de la victoria de Buga"

Guadalajara de la Victoria de Buga, fundada en 1.555 por Giraldo Gil de Estupiñan,

está ubicada en el Departamento del Valle del Cauca a una hora de Santiago de Cali,

capital de la región. Con una agradable temperatura de 230 C y a 969 metros sobre el

nivel del mar, es conocida como la CIUDAD SEÑORA DE COLOMBIA.

Buga ofrece el privilegio de poder disfrutar de una diversidad de climas que van

desde las zonas cálidas propias del Valle del Cauca hasta el frío del paramo.

La ciudad se trasladó en 1.570 desde la Cordillera Central de los Andes Colombianos a las

tierras que hoy ocupa en el valle geogr.fico del río Cauca y a orillas de su tributario, el río de

Las Piedras, hoy llamado Guadalajara.

Resume Buga, pues, una tradición de cuatro siglos que se expresan en su traza y

arquitectura coloniales, en el ancestro que impregna sus costumbres y el proverbial

señorío de sus gentes, señorío amable y alegre cuya cultura se ha manifestado

principalmente en una constante vocación por las artes musicales.

A Buga acuden oleadas de peregrinos de toda América para venerar la imagen

del Señor de los M ilagros, la historia de cuyo culto se confunde con la de la

ciudad.

Es centro agrlcola y ganadero, que anualmente reúne en el mes de julio a los

mejores hombres del agro colombiano para participar activamente en la

Exposición Nacional Agropecuaria, certamen técnico y popular que ha

venido realizándose sin interrupción desde 1.951, casi único en el país y cada
vez más prestigiado.

Buga ofrece al visitante hoteles de primera categoría, ambiente tranquilo y toda

la belleza del cálido Valle del Cauca, emporio de riqueza y expresión máxima

del paisaje tropical y de la eterna primavera americana.

La belleza de la mujer vallecaucana, y en particular de la mujer bugueña, es

27



proverbial en Colombia. Seis vallecaucanas han conquistado el titulo de Colombia en el

tomeo anual que se celebra en Cartagena para seleccionar la representante por nuestro

pais en el concurso de MissUniverso. Una de ellas fue la bugueña Aura María Mojica

Salcedo, Reina de la Belleza Colombiana en 1.977 y clasificada en 1.978 como una de las

cuatro mujeres más lindas del mundo en la competencia intemacional de ese año.

Buga es el prototipo de la ciudad intemledia en Colombia ideal para vivir.

Enclavada en el corazón del Valle del Cauca, "Fértil, soleado y paradisiaco"

que se identifica por la nobleza y el linaje de sus gentes, su interesante arquitectura

declarada patrimonio cultural y Monumento Nacional por medio de la ley 163 de 1.959 y

la indiscutible belleza de sus mujeres. Todo ello ofrece un ambiente de tranquilidad que

invitan al trabajo y el estudio.

La gran calidad de sus productos agrícolas; su ubicación geográfica excepcional, verdadero

cruce de caminos entre el norte y sur de Colombia; la vecindad con Buenaventura,

primer puerto colombiano sobre el Pacífico; su eficiente comunicación con el centro del

país a través de excelentes carreteras; la proximidad con el Aeropuerto Intemacional

"ALFONSO BONILLA ARAGON" de la ciudad de Cali y con el Aeropuerto de

carga en Cartago, se han convertido en interesante infraestructura que día a día pertn iten el

asentamiento y exitoso desarrollo de empresas del agro, la industria, el comercio, las

finanzas y el transporte de carga y pasajeros.

Buga es también objetivo del turismo. Su equipamiento hotelero de gran calidad,

Restaurantes, Agencias de Viajes, Cambio de Moneda, unido a los atractivos turísticos

como la Basílica de "El Señor de los Milagros", primer santuario nacional.

La Catedral de San Pedro, construida en 1.573 es una de las más preciadas

joyas coloniales de la ciudad, erigida Catedral en 1.967 y consagrada Arquitectura

barroca mudéjar criolla de gran belleza en 1.977.

La Casa Museo "Comelio Hispano": donde nació el poeta Ismael López conocido

bajo el seudónimo de Comelio Hispano.

La Iglesia de San Francisco, construida en 1.745 por el hertnano jesuita Simón
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Schonherr. originalmente Capilla de Jesús Nazareno. Antigua Capilla del Colegio

Académico. donde hoy funciona la Sede de la Universidad del Valle.

La Academia de Historia "Leonardo Tascon", contiene el archivo histórico de

Buga. Su construcción data del Siglo XIX. encontrándose actualmente en excelente

estado de conservaciOn pero el p'blico no tiene acceso a sus archivos.

El Monumento Alejandro Cabal Pombo, faro que señala la ruta de la carretera

a Buenaventura, construido en homenaje a éste hijo ilustre de la ciudad.

Hotel Hostal del Regidor, ésta casa fue construida entre 1.910 y 1.915 por el

Ingeniero Alemán Joseph Binder. más conocido como el Hermano Silvestre, quien

había llegado a Buga para dirigir la construcción de la Basílica de "El Señor de los

Milagros", su estilo corresponde a la época rom.ntica.

La Concha Acústica "Bernardo Romero Lozano", obra cuyo diseño y

construcción estuvo a cargo del Arquitecto y Restaurador Dr. Diego Salcedo Salcedo

en 1.978, arquitectura moderna y bien dotada, donde se celebra cada año durante el

mes de Agosto el Festival Nacional e Internacional de Intérpretes de la Canción de

Buga. FESTIBUGA.

EI Puente de la Libertad, construido entre 1.897 y 1.898 siendo Gobernador de la

Provincia del Cauca el jurista bugueño "Manuel Antonio Sanclemente", quien fuera

luego Presidente de la República.

El Parque de Bolívar, construido en 1.924 por el Arquitecto bugueño Enrique

Figueroa. En él se encuentra una copia original de la estatua del libertador echa por

el Escultor Italiano Tenerari para la Plaza Mayor de Bogotá y un Busto en mármol

del literato bugueño, Luciano Rivera y Garrido.

El Palacio de Justicia. proyecto original de Joseph Binder (1.909-1919),

restaurado en 1.988 por el Arquitecto Dr. Diego Salcedo Salcedo. El actual palacio de

justicia. antes llamado Casa de Gobierno y de la Gobernación de Buga es el sitio que

29



ocuparon las Casas Coloniales del Cabildo y la Cárcel desde el Siglo XVI, y el

Cuartel de Milicias que data de finales del Siglo XVIII.

El Teatro Municipal "Ernesto Salcedo Ospina", su remodelación fue ejecutada

en el año de 1.928 por el Arquitecto bugueño Enrique Figueroa quien había llegado

de ejercer su profesión en la construcción del Canal de Panamá.
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1.4-Reconocimiento de los oficios existentes en la actualidad

En la ciudad de Buga se identificaron muchos oficios que son trabajos de tipo

"manualidades" o decoración de artesanías ya tenninadas,las cuales entran en

pennanente conflicto con lo que llamamos "artesanía". Por ejem plo la pintura sobre

cofres y objetos de madera ya consevidos.

De igual fonna existen muy buenos artesanos, que mantienen una producción buena e

inovodadora, con objetivos muy diferentes, unos buscando exportar sus productos y

otros buscando mercados regionales, pero que su producto tiene las condiciones de

exposición en ferias importantes.

Se identificaron-los siguientes oficios:

-Carpintería (talla)

-Muñequería

-Cerámica

-Pintura

-Vitral falso

Basílica de "El Señor de los Milagros"
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Artes'nl let. Calomel1"-.... D-rae••
2. Producción, comportamiento comercialy come~lalización

Ciudad de Buga:

2.Prod"cción

En esta ciudad existen dos fenómenos o mejor dos factores que dificultan la

producción.

Existe el decorador o decoradora que compra productos industriales y vende este tipo de

producto como artesanía.

Por otra parte existe el artesano talentoso que por su condición social y que por cierto es

muy baja en esta ciudad. no tiene los recursos para salir de un mercado local.

Existen bastantes ferias en la ciudad de Buga y en sus alrededores. pero que son

inalcansables para los artesanos realmente talentosos de la ciudad.

De igual forma existen artesanos que estan en capasidad de exportar sus productos pero no

tienen los vinculos o la información adecuada. Pero como producto alcanza las condiciones

de ser tipo exportación.

A continuación se describen los estados de los requerim ¡entos técnico- productivos de los

Artesanos de la ciudad de Buga:

Bienes de capital

Los útiles. herramientas y máquinas en general son adecuadas.

Los artesanos visitados no tienen la suficiente infraestructura para un desarrollo integral

pero se podría lograr buenos result.1dos con una asesoría intensiva.

Manodeobra

Es eficiente. Falta desarrollo de producto como en la ciudad de Tuluá.

Modo de producción

La organizacón del trabajo requerida para la producción es deficiente. hay deficiencias en

el 80 % de los artesanos.
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Nonnalización

La consideración de las medidas comerciales de las materias pirmas y los elementos

semitransformados no las tienen claras.

Estandarización

La modulación de los elementos por producir, para simplificar la producción no la

manejan bien.

Prefabricación

La adquicición y el uso de elementos semitransformados no es muy usado en los

oficios vistos, a diferencia de los decoradores que necesitan de ellos.

Línea de producción

La secuencia de procesos de transformación es bien manejada.

Materias primas

las características de los materiales empleados son de muy baja calidad, no son los

adecuados en la mayoría de talleres.

Contol de calidad

Es deficiente,tiene claro el concepto de buena calidad, pero el tipo de mercado que

emplean los condiciona a no seguir evolucionando.

Proceso productivo

No manejan muy bien los procesos, carecen de asesoría en este punto.

Costos de producción

El valor de producción del producto con base en el costo de mano de obra directa,

material directo, gastos de fábrica y generales asi como la utilidad no la tienen muy

clara.
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.ComerciJIlización

La comercialización en la ciudad de Buga, es deficiente, por la falta de sitios específicos y

estratégicos en la ciudad. Tienen un sitio que podría ser estratégico para poder

comercializar sus productos. pero que asta ahora no se a podido conciliar con la alcaldía

para usarlo como mercado permanente. Existe un mercado local y externo como ferias

regionales. pero no está enfocado hacia feria como la de Expoartesanías. igualmente sus

productos necesitan de una asesoría intensiva para este caso específico.

A continuación se describen los estados de los requerimientos económicos y de mercado

de los Artesanos de la ciudad de Buga:

Demanda

el problema de locación de los talleres visitados es muy compleja. Hace falta conseguir un

sitio para mercados permanentes.

Oferta

La cantidad de productos producidos para ser suministrados no es muy alta.

No tiene salida por problemas de divulgación y promoción.

Precio

La fijación del valor del producto no es acorde con gastos directos e indirectos.

Canales de distribución

Los conductos mas eficientes y económicos son las ferias regionales y locales.

Centros de distribución

Los mas eficases por el momento son las ferias que se realizan en la localidad.

En este momento existen algunos artesanos que tienen otro tipo de distribución que son

almacenes en la capital del Pais.

Empaque

En general a todos les hace falta un empaque según las necesidades de cada artesano.
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Promoción y divulgación

Es mínima. hace falta mas unión entre los artesanos y las entidades corespondientes

para lograr una divulgación mas fuerte y concisa. En este sentido existe un gran interes de

los artesanos y de la Camara de Comercio de Buga. para realizar un proyecto o convenio.

que logre la divulgación y la promoción de los artesanos con la partisipación de la

Camara de Comercio de Tuluá. (ver: Observaciones y recomendaciones)

Preferencia

La inclinación del mercado hacia productos específicos se inclina hacia productos

funcionales con un valor de uso. propiedades formales que correspondan a artículos de

materias primas naturales.

Competencia

No existen oficios afines.
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3. fichas técnicas del taller y de producto de la ciudad de Buga
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Piezas: Recipientes Unea: Contenedores Artesano:Henrv Yareas
Nombre: Referencia: Departamento: Yalle del Caoca

Oficio:Carpinterfa Largo: Ancho: Alto: Ci udad/M unici pio:B uga

Técnica: Corte, Talla y ensamle Diámetro: Peso: LocalidadlVereda:

Recurso Natural: TOlumo Color: mate Corregimiento:
Materia Prima:Totumo Certificado Hecho a Mano: NO TIpo de Población: Urbano

Mercado Objetivo: Cualquier tipo Costo Precio
ProducciónlMes: Unitario: Unitario:
Empaque: Por definir P,Mavor: P.Mayor:
Embalaje: Por definir Empaque:Por definir Empaque:Por definir

Observaciones: Este lipo de produclo es muy interesante, el tallado es muy bueno y los
los manejan muy bien, muy limpios. Falla desarrollo de producto y una asesorfa en manejo
de diferentes herramientas que le facililen el trabajo.

Res onsable: Alexander Freese
Sistema

Fecha: 29.05/00
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I!:!II!:i::! arteslIní ••, de colllrnhÍl. SJI

•ENA
FICHA DELPRODUCTOR/TALLER 7A

A.Datos Generales
Departamento: Valle del Cauca Direcciones: Carrera 9 No. 19-21
Ciudad/Municioio: Buca Teléfonos: 092-2277072
Vereda: Correo E @:

Tipo de poolación: Uroaoa Etnia:
Nomores/ Entidad/Contacto local:
Datos/Entidad/Contacto Local:

01BA rtesaDOS responsa es
Nomore: Henry Vargas Nomore:
Documemo de identidad: Documento de identidad:
Edad:3ó Fecha de nacimiento:
FOffi¡ación: Primaria Formación:
Idiomas: Idiomas:

Nomore o razón Social: Fecha de creación:
Ni!: No. Intecranles:2
Persooería Jurídica: Muieres:
Representante Lecal: Homhres:2
Números Cuentas Entidades Bancarias:

D' El oficio
Oficio: Carpintería Comoinación de Materiales: Si O No ITI Recursos Naturales: Totumo
Técnica: Tallado yensamole Malerias Primas:
,Insumos: IOtumo
HerramientaslMáuoinaslOtros:FomlOnes. limas. machete. rasoa

E Los Productos
Pieza Nomore Unea Función Calidad Acahados
Recipiente aUo Recipientes UO DO EO BO RO DO
Recipiente manija Recipientes UD DO EO BO RO DO

UD DO EO BO RO DO
UD DO EO BO RO DO
UD DO EO BO RO DO mate colores naturales
UD DO EO BO RO DO
UD DO EO BO RO DO
UD DO EO BO RO DO
UD DO EO BO RO DO

EProducciónlMercadeo
Prodocto PmducciónlMes (U) Costo Precio en Talller Precio en Bo.otá Peso Costo Emnaoue

ICosto Transp.lKg Comercialización
G. Ooservaciones y Recomendaciones

Las condiciones de traoajo y de herramientas para el traoajo son muy precarias
Se necesita una asesoría urgente para el desarrollo y el manejo
de otras herramientas que sin ser muy ostentosas pueden representar una rncjorfa
en la pmducción. Los acaoados mate y los pegoes son muy limpios.

Directa l1li Indirecta n Ferias l1li Otras n I

Res onsaole: Alexander Freese
Código. TIpo de
<le Re-;"n :OII,117Ií6lr 11 lf I

Fecha:29.05/IW)
Asesoría

. n n
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71\\

Piezas: mesa de noche Línea: Muebles Anesano:Octavio Guzmán R
Nombre: Referencia: Depanamento: Valle del Cauca

Oficiu:Carpinter(a Largo: Ancho: Alto: Ciudad/Municipio: Bliga

Técnica: Corte, Talla yensamle Diámetro: Peso: LocalidadlVereda:
Recurso Natural: Cedro Colur: Brillante o mate opaco Corregimiento:
Materia Prima:Cedro Certificado Hecho a Mano: NO Tipo de Población:Ciudad

Mercado Objetivo: Alto Costo Precio
Producción/Mes: Unitario: Unitario:

Empaque: Por definir P.Mavor: P.Mayor:
Embalaie: Por definir Empaque:Por definir Emoauue:Por definir

IObservaciones:

Res onsable: Ale •• nder Freese
Sistema
•.•'" ~f",rn~ro,-... 1 11 1

Fecha: 29.05/00



i!!iIli;1 Mrllllleuo oe ~,,0I1O Econórnco

IE:!II!::! artesanías de l"olnrnhia s.a
A.Datos Generales

FICHA DELPRODUCTORlTALLER
•ENA

7A
Departamento: Valle del Cauca Direcciones: Calle 4# 12-07
Ciudad/Municipin: Buca Teléfopos: 092-2276316
Vereda: Corren E @:
Tipo de poblaci6n: Urbana Etnia:
Nombres! Entidad/Contacto local:
DatoslEntidad/Conlacto Local:

blBA rtcsanos responsa es
Nombre: Octavio Guzmán Nombre:
Documento de identidad: Documento de identidad:
Edad: 62 Fecha de nacimiento:
Formaci6n: Secundaria Formaci6n:
Idiomas: Idiomas:

Nombre o mz6n Social: Fecba de creaci6n:
Nit: No. Intecrantes: I
Personería Jundica: Muieres:
Representante Lecal: Hombres: 1
Números Cuentas Entidades Bancarias:

D: El oficio
Oficio: Camintena Combinaci6n de Materiales: Si D Non Recursos Natumles: Maderas
Técnica: Tallado y pirograbado Materias Primas:
nsumos: ceuro y U1lerentes maueras para eltaUauo
Herrarnienlas/MáauinaslOtros:Las necesarias pam el oficio de tallador v camintero

E.Los Prodnctos
Pieza Nombre Línea Funci6n Calidad Acabados
Mesa de nocbe Mesa de noche UD DO ED BO RO DO
Cofres Cofres UIll DO ED BO RO DO
Marcos Marcos UD DIJ EC BO RO DO
Repisas Repisas UD DO EC BO RO DO
Candelabros Candelabros UD DO ED BO RO DO mate colores naturales
Costureros Costureros UIll DO ED BO RO DO

UD DO EO BO RO DO
UD DO EO BO RO DO
UD DO EO BO RO DO

EProducci6n1Mercadeo
Producto Producci6n/Mes (U) Costo Precin en Talller Precio en BocOlá Peso Costo Empauue

ICosto Transp.lKg Comercialil.ación Directa l1li Indirecta [l Ferias l1li Otras I1I
G. Observaciones y Recnmendacinnes

Estos productos son de altisima calidad. Lastimosamente no existe alguien que tenga el
interes deaprender este tipo de oficio tan valioso.

Res onsaolc: Alexandcr Frccsc
C6digo . _ Tipo de
d,. R""it\n Inll~1I7l1arur 11I Pn"'"r"' ••

Fecba:29,05/IX)
Asesona

, "
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J

FICHA DE PRODUCTO •ENA7A"

Pie7.3S: cuadro Unea: Cuadros religinsos Artesano:Martha Lucfa Pombo
Nombre: Referencia: Departamento: Valle del Cauca

Oficio:Carpinlerfa y pintura Largo: Ancho: Alto: CiudadIM unicipio:B uga

Técnica: Corte, Talla y pintura al oleo Diámetro: Peso: Localidad/Vereda:

Recurso Nalural: madera Color: mate Corregimiento:
Materia Prima:óleo madera Certificado Hecho a Mano: NO Tino de Poblacióo:Ciudad

Mercado Objelivo; Alto CoSlo Precio
Producción/Mes: Unilario; Uniwio;

Empaque; Por definir P.Mavor; P.Mayor;
Embalaje: Por definir Empaque;Por definir Emoauue;Por definir

Tipo de ficha: Referentes m Muestra O Línea I;J Empag"e~

IObservaciones:

Res onsable: Alexander Freese
Sistema
de refemecia I1JI6)14117J[1I 1121[]

Fecha; 29.05/00



i!!iIr¡;;J MrllllleflO 06 OttsalrollO Et.'OfJómioo

IE::!II!::::! artesanÜLIt de l'olnrnhia s.u

A.Datos Generales
De artamemo: Yalle del Cauca
Ciudad/Munici io: Bu 'a
Yereda:
Ti o de oblación: Uroana
Nnmores! Entidad/Comactn locat:
DalOslEmidad/Contaclo Local:

B. Artesanos res onsaoles
Nomore: Manoa Lucia Pomoo
Documemo de identidad:
Edad: 40
Formación: Su rior
Idiomas: In les

Nomore o razón Social:
Nit:
Personerla Jurldica:
Re resentante Le al:
Números Cuentas Entidades Bancarias:

D' El oficio

•SENA
FICHA DELPRODUCTORlTALLER 7A

Direcciones: Uro. Panorama lomas albergue
Teléfonos: 092-2270810
Correo E @:
Etnia:

Nomore:
Documento de identidad:
Fecoa de nacimiemo:
Formación:
Idiomas:

Fecha de creación:
No. Inte rames: I
Mu'eres: I
Homores:

Oficio: pintura Comoinación de Materiales: Si El Non Recursos Naturales:
Técnica: pintura al óleo Materias Primas:óleos,vinilos
Itnsumos: Ullerentes maderas, oleo
HerramientaslMáuuinaslOtros:Las necesarias nara el oficio de nintor al óleo

E.Los Productos
Pieza Nomore Unea Función Calidad Acaoados
Marcos Man'", UD DO EO BIJ RO DO
Renisas Reoi'a' UD DO EO BIJ RO DO
Cuadros Cuadros UO pO EO BO RO DO

UO DO ED BO RO DO
UO DO EO BO RO DO mate colores naturales
UO DO EO BO RO DO
UO DO EO BO RO DO
UO DO EO BO RO DO
UO DO EO BO RO DO

EProducción/Mercadeo
Producto Producción/Mes (U) Costo Precio en Talller Precio en Bogotá Peso Costo Emnaoue

ICosto Transp.lKg Comerciali ,"ción Directa II1II Indirecta r:J Ferias II1II Otras n
G. Ooservaciones y Recomendaciones

Este oficio se puede catalogar como el de decorarador.
Muy oien logrado.

Res onsaole: Alexander Freese
Código . TIpo de
de Re.ión roH3][71r¡¡rllillf!J Prudw.;tos

Fecha:2lJ.05/IX)

Referente 11 Muestra O I {pea n
Asesorla
Puntual Si r 1 Nq n
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I!:!II!:artesanía., de columhia s.a FICHA DE PRODUCTO •NA

71\\

Ancbo: Alto:

Color:
Certificado Hecbo a Mano: NO

Piezas: Munecos de trapo

Nombre:

Oficio:Munequeria
Técnica:
Recurso NaluraJ:
Maleria Prima:Telas

Mercado Objelivo: media y alta

Producción/Mes:

Empaque: Por definir
Embalae: Por definir

Unea: munecos

Referencia:
Largo:

Diámetro:

Costo
Unitario:

P.Ma or:
Empa ue:Por definir

Peso;

Artesano:An ela Maria Casdlellanos
Departamento: Valle del Cauca

CiudadlM unicipio: Duga

Localidad/Vereda:

Corregimiento:
Ti o de Población:Ciudad

Precio
Unitario:

P.Mayor:
Em a ue:Por definir

Res onsable: Alexander Freese
Sislema
,l. ~f.~ ••;. 17117.1f,líQln l,f'?1f,

Fecha: 29.05/00
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LE::!lI.!::::! nrtesanías de colomhia s.a

A.Datos Generales
De artamento: Valle del Cauca
Ciudad/Munici io: Bu 'a
Vereda:
Ti o de oblación: Urbana
Nomhres/ Entidad/Conlaclo local:
Dalos/Entidad/Contaclo Local:

•SENA
FICHA DELPRODUCTORlTALLER 7/\\

Direcciones: Calle 4 #2.51
Teléfonos: 092.2271054
Curreo E @: castelam@uniweb.nel.co
Etnia:

B. Arlesanos reS onsables
Nombre:Angela Mar!a Castellanos
Documento de identidad:
Edad: 41
Fomlaci6n: Su rior
Idiomas:

Nombre:
Documento de idenlidad:
Fecha de nacimiento:
Formación:
Idiomas:

Nomhre o rdz6n Social:
Ni!:
Personería Jurfdiea:
Re resentanle Le al:
Números Cuentas Entidades Bancarias:

Fecha de creaci6n:
No. Inte 'ranles: 1
Mu.eres: l
Homhres:

Combinaci6n de Maleriales: Si D No

uinas de cocer. Pinturas. hrochas

Recursos Naturales:
Malerias Primas:TcJas

E.Los Productos
Piel.a Nombre Unea Funei6n Calidad Acabados
muñeca muñeca muñeca U O DO EO BO RO DO
Osos oso Osos U I!J DO EO RO RO DO

UD DO EO BO RO DO
UD DO EO RO RO DO
UD DO EO RO RO DO moy boenos
UD DO EO RO RO DO
UD DO EO BO RO DO
UD DO EO BO RO DO
UD DO EO BO RO DO

F.Producción/Mercadeo
Prodoclo Prodocci6n/Mes U Costo Precio en TallJer Precio en Bogotá Peso Costo Em a ue

. "Asesor!a

Direcla l1li Indirecta n Ferias DII Otras n I

Fecha:29.05/(X)Res onsable: Alexander Freese
Código . Tipo de
<leRegión !o'131171rIJilll¡III1 Prndlli'u><

ICosto Transp.lKg Comercialilaci6n
G. Observaciones Recomendaciones

Muñecas de alla calidad con vista a exportar. Tiene dellcieneias en los empaques
lipo exportación pero su variedad de productos es muy buena.

mailto:castelam@uniweb.nel.co
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I!i!II!::! artesanía, de colomhia s.a FICHA DE PRODUCTO •7~

Piezas: Cofres Linea: Baules Anesanu:Ana Cecilia Restrepo
Nombre: Referencia: Departamento: Valle del Cauca

Oficio:Pinlura Largo: Ancho: Alto: CiudadIM unicipio:B uga

Técnica: Pintura Diámetro: Peso: Localidad/Vereda:

Recurso Natural: Color: mate Corregimiento:
Materia Ptima:oleo. vinilo Cenificado Hecho a Mano: NO TIpo de Población:Ciudad

Mercado Objetivo: Alto Costo Precio
Producción/Mes: Unitario: Unilario:
Empaque: Por definir P.Mayor: P.Mayor:
Embalaje: Por definir Empaque:Por definir Empaque:Por definir

observaciones: Son Productos decorados.
llene un gran traoaJo manUal y proauctos muy OIversos.

Res onsable: Alexander Freese
Sistema
tf~ "",fMn••.~.'l r11~fIl(7Inr?líl

Fecha: 29.05/00
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IE!II!:::! arte",mí:l~ de colomhia s.••

A.Datos Generales
De artamento: Valle del Cauca
Ciudad/Munici io: Bu a
Vereda:
Ti o de oblación: Urbana
Nombres/ Entidad/Contaclo local:
Datos/Entidad/Contacto Local:

B. Artesanos res onsables
Nomhre:Ana Cecilia Restrepo
Documento de identidad:
Edad: 43
FomlaciÓn: Su >rior
Idiomas:

FICHA DELPRODUCTOR/TALLER

Direccinnes: Calle 16 Sur#7.27
Teléfonos: (l'J2.2287094
Correo E @:
Etnia:

Nombre:
Documento de identidad:
Fecha de nacimiento:
FormaciÓn:
Idiomas:

•ENA
7A

Nomhre o mzÓo Social: Fecha de creacióo:
Nit: No. Ioteerantes: I
Persooería Jurídica: Mujeres: I
Representante Leeal: Hombres:
Números Cuentas Entidades Bancarias:

D: El olicio
Olicio: decoración Combinación de Materiales: Si El No n Recursos Naturales: madems
Wcnica: pintura al 61eo y vinilos Malerias Primas:

Ilnsumos: óleos. VI",IOS

HermmientaslMánuinas/Otros:pinturas, hrochas. pinseles, caladora

E.Los Productos
Pieza Nomhre Unea Funci6n Calidad Acahados
Cofres Cofres UO DO EO BO RO DO
candclahros candelabros UD DO EO BO RO DO
porta vasos porta V<lliOS UD DO EO BO RO DO
individuales individuales UD DO EO BO RO DO

UD DO EO BO RO DO muy huenos
UD DO EO BO RO DO
UD DO EO BO RO DO
UD DO EO BO RO DO
UD DO EO BO RO DO

EProducci6n/Mercadeo
Producto Producción/Mes lU) Costo Precio en Talller Precio en Boeotá Peso Costo Empanue

Comercializaci6n11 Costo Transp.lKg
G. Ohservaciones v Recomendaciones

liene un estilo muy peculiar. que hace reaslmente sohresalir los ojetos decorados.
Sus técnicas son muy hueoas. seguramente por sus estudios en estc campo.

Directa l1li Indirecta n Ferias l1li Otras n I

Res oosahle: Alexander Freese
C6digo . . lipa de
+, P.....•••.jtci,.., 1(\111.1171ClJlllr, I!JI 0... --! •. n •. • ••

Fecha:29.05/tK)

r--) "
Asesoríao I 7.



4-Logros y Conclusiones

S-COIIclusiolles

Este diagnóstico se realizó en muy corto tiempo por un fenómeno caracteristico de los

"artesanos" de Buga. En esta ciudad, prevalece el término de "artesano" para el oficio de

decorador.

Igualmente que los artesanos de Cali, algunos de los artesanos, gestionan la forma de

exportar sus productos con ayuda de capacitaciones que se han llevado a cabo, atra vez del

convenio Artesanias de Colombia y la corporación de Desarrollo Productivo del Cuero

CDP quienes han logrado un muy buen resultado.

En esta ciudad existe un problema sociocultural complejo.

La mitad de los artesanos son de clase alta mientra~ el otro 50% obtiene su diario substento

de las artesanías, lo cual dificulta poder enfocar un trabajo en grupo, que creo sería la mejor

solución para buscar otro tipo de mercados.

Con ellos existe la posibilidad de trabajar con la Cámara de Comercio, para enfocar toda la

producción a los fines de semana donde la ciudad de Buga recibe cantidades de personas en

romería.

Se busca encontrar un sitio adecuado aliado de la basílica del señor de los milagros para

usarlo como sitio de exposición permanenete para los artesanos del Valle del Cauca.

Realizé una visita a la Camara de Comercio en donde se discutió la posibilidad de proponer

un trabajo conjunto entre artesanos, Artesanias de Colombia SA y La Camara de Comercio

de Buga y Tuluá.
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5. Observaciones y recomendaciones

En general se llevó a cabo un buen trabajo. todas las acúvidades muy bien coordinadas

por el CDP.

Pienso que en todas las tres ciudades existen problemas internos que deberían

solucionarse antes de hacer algún úpo de asesoría. como por ejemplo el problema que

existe entre los artesanos de Cali y la Alcaldía.

Una de las acúvidades importantes que creo Úenen prioridad en este momento, es la de

crear una estrategia con la Camara de Comercio de Buga ( Yamile Pedraza ) y la Camara

de Comercio de Tuluá ( Francisco Javier Granda Mena) para lograr una comercialización

mas específica he intensificar asesorias en producción. diseño y control de calidad.

En el caso de llevar a estas tres ciudades una asesoría profunda y concisa. se deve

preveer la presencia de un diseñador texÚIdonde realmente se necesita de su apoyo.

Atentam ente:

Alexander Freese DI
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6. Fichas de control de asistencia
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I!!II!::::! artesanías de colombia s.a
ACTIVIDADES DE DISEÑO
CONTROL DE ASSISTENCIA
DIAGNÓSTICO CIUDAD DE

TULUÁ

No
INFORMACIÚN RESUMENFECHASDlA

APELLIIXJS y NOMBRES IDENfIFICACIÚN ACflVlIJADES 15 16 17 18

HORAS DIAS

Secuencia

1 OCfAVIO LONDOÑO V V V rV Zona CorpeslDepartarnento: VALLE DEL CAUCA

2 RUBEN DARlo MÁRQUEZ V V V rV Municipio/ciudad: TULuA
3 ESTHER ARROYAVE V V V rV Núcleo Anesanal:--
4 DAVID TERRANOVA V V Y rV Orientador: AlEXANOER FREESE
5 INESAMPARO VALENCIA V V IY Iv . "" Mes: MARZODE 1999
6 GUSTAVO RESTREPO V V V Iv FECHAS
7 CARLOS HOLMES ARIAS V .V ,y Iy

Inicia Termina
8 lOsE RAúL SALAMANCA IV IV Iv IV
9 CARLOS ESCOBAR IV V Iv fv Ola: 15 Mes: 03 Ano: 1999 J)ia: 18 Mes: 03 Ano: 1999

10 ACffVIDAD

" Oficio: VARJOS

12 Técnica-
13 Tipo de accción: DlAGNÚSTlm

14 Modalidad

15 Durdción (horas): & horas diarias en tota132 horas
16 TIE!,IPO APLICADO

17 Tooría (horas): 32 Practica (horas):--

18 MOVIMIENTO DE PARTICIPANTES

19 lnl?rcso: 9 Hombres 7 Mujeres 2

20 DeSt..'fci6n: O Hombres O Mujeres O

21 Egresos: 9 Hombres 7 Mujeres 2

LOS ARTESANOS DE LA CIUIlAD DE TULUÁ SE DESEMPEÑARON DE LA MEJOR FORMA. MOSTRANDO EL MAXIMO DE SU INTEREs.

I ORIENfAlX'RJASESOR: ALEXANDER FREESE I
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I!:!II!::::! artesanías de colomhia s.a

ACTIVIDADES DE DISEÑO
CONTROL DE ASSISTENCIA
DIAGNÓSTICO CIUDAD DE

BUGA

No.
FECHASDIA INFORMACIÓN RESUMEN

APELLIDOS Y NOMBRES IDENTIACACIÚN ACTIVIDADES l'

HORASDIAS

Secuencia

I ANGELA CASTELLANOS V Zona CorpcslIA,wtamcnto: VALLE DEL CAUCA

2 CLAUDIA RAMIREZ VELEZ V Munidpio/ciudad: aUGA

3 JAQUELlNE RODRIGUEZ V NllcJeo Artesanal:---,
LUCY G1RÓN DE P. V Orientador: ALEXANDER FREESE

5 MARTHA LUCIA POMBO V Mes: MARZODE 1999

6 ANA CECILIA RESTREPO V FECHAS
7 UBALDO RODRIGUEZ V

Inicia Temúna
8 FABIO ATlEL CASTlLUl V
9 OCfAVIO GUZMÁN V Día: 14 Mes: 03 Afto: 1999 Día: 14 Mes: 03 Ano: 1999

10 OSWALlX) LENJZ V ACTIVIDAD

1I Oficio: VARIOS

12 Técnica-

13 TIpo de acc:ción: DIAGNOSTICO

l' Modalidad

15 Duración (horas): 8 horas diarias en tota 8
16 TIEMPO APLICADO

17 Teoría (horas): 8 Practica (hora.<;):--

18 MOVIMIENTO DE PARTICIPANTES

19 lnl!reso: 10 Hombres 4 Mujeres 6

20 Deserción: O Hombres O Mujeres O

2\ Egresos: 10 Hombres 4 Mujeres 6

I I
I ORIENTADOR/ASESOR: ALEXANDER FREESE I
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I!::!II!:::!:I artesanías de colombia s.a

ACTIVIDADES DE DISEÑO
CONTROL DE ASSISTENCIA
DIAGNÓSTICO CIUDAD DE

CAL!

No.
FECHASDIA

INFORMACIÓN RESUMEN

APELLIDOS Y NOMBRES IDENTmCACIÚN ACTIVIDADES 10 I1 12 13

HORASDIAS

&-cuencia

1 lOSE REINEL CASTRILL()N V V V V Zona CorpcslDepartamcnto: VALLE DEL CAUCA

2 TULlA MARIA GUERRERO V V IV V Municipio/ciudad: SANTIAGO OE CALI

3 JUDITH ROSERO i/ i/ IV V Núcleo Anesanal;---
4 ARTESOL V V IV V Orientador: ALEXANDER FREESE

5 HUMBERTO VALENCIA V .v LV .v Mes: MARZODE 1999

6 ALFREDO GUERRERO V V IV V FECHAS

7 URUBEN RODRIGO RAMIREZ V V IV V Inicia Termina
8 JADS V V IV V
9 GWRIA SALGADO V .VLV .v Día: 10 Mes: 03 Afio: 1999 Día: 13 Mes: 03 AIIo: 1999

10 ABRAZARTE V ,VLV .11' ACTJVIDAD

II GILDARDO CADENA V V LV .V Oficio: VARIOS

12 ANGELA MARIA NlIÑEZ i/ V IV ¡V Técnica-

13 ANA BOLAlIIOS V V IV IV TIpo de aceción: DIAGNÓSTICO

14 GERMÁN TORO V .v '-" IY Modalidad

15 HUMBERTü MOLINA V y LV LV Duración (horas): 8 horas diarias en tola! 32

16 DIANA NIETO V V V IV TIEMPO APLICADO

17 Teoría (boras): 32 PnlCtica (horas):--

18 MOVIMIENTO DE PARTICIPANTES

19 InJ!reso: 10 Homhres-l Mujeres 6

20 Deserción: O Hombres O Mujeres O

21 Egresos: 10 Hombres 4 Mujt..'fcs 6

1 1

I ORIENTADOR/ASESOR: ALEXANDER FREESE I



7. referencias bibliograficas

1- Separa el tiempo Atlas Panoramico de Colombia Mapa 22

VaBe del Cauca

2- Atlas de Colombia Instituto geográfico Agustin Codazi

3- CD-Rom Junta de Ferias y Exposiciones de Tuluá
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